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TABELA DE DESCONTO E NEGOCIACAO

Para que serve?

e Tabela de Desconto: Utilizada para Atribuir de forma automatica um % de Desconto, no Pedido de Venda ou no
Item do Pedido de Venda;

e Tabela de Negociagao: Utilizada para Atribuir de forma automatica o % de Comissdao dos Comissionados do
Pedido de Venda (Supervisor/Consultor).

Neste tutorial serd demonstrado como utilizar o novo modelo de Regras de Desconto/Negociagdo(comissdo).
Todas as rotinas e cadastros foram feitos em um banco de dados recente (zerado), logo, dara base para a implantacgado
em qualquer cliente. A demonstracdo sera feita com base nos tépicos abaixo, sendo que os mesmos estdo em ordem de
prioridade, ou seja, ndo se deve tentar fazer o tépico 2 antes de ter o 1 ja feito.

Importante: Ndo é obrigatdrio o uso da Tabela de Desconto para a utilizacdo da Regra de Negocia¢do, e nem
vice-versa, ambos sdo independentes, ou seja, a empresa pode utilizar a regra apenas para atribuir Descontos
Automaticamente, apenas para atribuir Negocia¢cdes (Comissdo) Automaticamente, OU utilizar as duas regras juntas,
sendo esta ultima o foco da demonstracdo a seguir.

Topicos:

(Obrigatério) Parametrizando o Sistema (Tek-System ERP 4G);
(Obrigatorio) Habilitando as Variaveis;

(Opcional) Alterar o Tipo de Variaveis;

(Opcional) Inclusdo de Variaveis;

(Obrigatério) Parametriza¢do de Descontos;
(Obrigatério)  Atribuicdo de Descontos;
(Obrigatério) Tabela de Negociagdo;

(Obrigatério)  Atribuicdo da Tabela de Negociacdo;
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1 - Parametrizando o Sistema
Esta etapa é simples, basta marcar a op¢do no Parametro para habilitar a utilizagdo da Regra no Sistema.

Pelo Mddulo de Faturamento, va em Utilitarios->Parametros de Funcionamento. Em seguida va em Config.
Empresa->Faturamento->Comissdo, e marque “Utiliza Tabela de Negocia¢do”, em seguida clique em Gravar.

Configuracdo de funcionamento do sistema = =10l %]

[ Config. Gerais -
= Config. Empresa
""" [ Lancamentos Principal | Duplicatas | Outros Padrées | Assisténca Comiss3o |Frete | Nota Fiscal | CTRC |

----- &

----- B Documentos Fiscais ’7‘:"“‘_55’7" Diferenciada

----- B WF-e/CT-2MDF-gjt [¥ Empresa | Cliente [~ Tipo de Produto [ Linha
----- B Perfis Padries

----- & Custos I ¥ Utiliza Tabela de Negodacio I

----- B Producdo o —

..... @ Contabilidade [~ Separar 1/12 Avos % IRRF s/ Comissdo | 0,00

""" (B Livro Fiscal I~ Paga 1/12 Avos % IRRF s/ 1/12 Avos | 0,00

----- B Blogueio de Docume -
----- & Agendador de Relatdric Valor minimo destaque IRRF I 0,00
----- g gpyragao de Custo ¥ Adicionar 1/12 Avos no Valor a Receber Valor minimo dest. IRRF 1/12 Avos 0,00
..... aixa I
----- [ Centro de Custos [~ Calcular IRRF e ISSOM
----- B Coletor

B c 20 de Tte [~ Deduz IRRF e ISSQN do Valor a Receber
----- omposigao de Itens

----- [ Departamento Pessoal
----- [ Envio de E-mail

----- [ Estoque |
----- E R.C.PE.

----- [ Financeiro

----- [ Gestdo da Qualidade

----- [ Grupos de Resultad

[}
----- [F1 1 on de Oneracties il
1| f 3

Qutros . GrayEn . GancElan

2 - Habilitando as Variaveis

Para utilizar as regras é necessdrio que seja habilitado as varidveis para que sejam criadas as parametrizacdes,
para isso va em Cadastros->Tabela de Descontos e Negociagdo->Varidveis. Ao abrir a tela do Cadastro, va no botao
Outros (F9) e clique na op¢do “Inicializar Variaveis”, aguarde alguns instantes e pronto.

i Cadastro de Varidveis de Desconto e Negociacio = 18l
ol ood  Lo00

3 F3 - Inclir Dados | Valores Validos I Registros Utiizados |

(=l Excluin
l—

Tabela / Classe do Cadastro

S GEVED I j

Eo-Gancelan o

F7 - Consultar I ﬂ

[~ Desconto Principal
¥ Desconto Ibem
¥ Megociacan

F8 - Relatdri IDescriﬁ'?o
R

F9 - Qutros _
Tipo de Variavel

Visualizar Responsabilidade vl

Exportar Conteddo...

nada {Validacdo e Busca de Descrigdo)
Regras p/ Validacdo de Registros d
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3 - Alterar o Tipo de Variaveis

Aqui vem um detalhe importante. Considerando que quanto mais “compacta” for a regra mais rapidamente o
sistema fard a validagdo das regras, em alguns casos surge a necessidade de alterar o Tipo da Variavel, isso porque
podem haver diversas ocasioes onde mais de um determinado objeto venha receber a mesma regra. Para simplificar
imagine o exemplo:

A empresa X possui 10 Consultores, sendo que a regra de negociacdo para 8 destes é a mesma. Logo, para evitar
fazer uma tabela extensa, onde deve-se colocar linha a linha cada Cddigo do Consultor (pois a variavel se inicia com o
tipo Inteiro) existe a possibilidade de alterar seu tipo para “Personalizado”, permitindo assim utilizar fungdes pré-
definidas, como listas de inteiro e coisas do tipo. Mais a frente sera explicado essas fun¢des mais detalhadamente.

. Cadastro de Variaveis de Desconto e Negociacio =| 10| x|

T : BR0  So00
E’ F3 - Inclui Valores Yalidos §| Registros Utilizados

[ F4 - Exccluir
Tabela [ Classe do Cadastro 2
ES- VT | PEDIDC - COMNSULTOR | TClassDocumento_ComissaoCaonsultor j ¥ Desconto Principal
s— ¥ | Cescanto Ikem
o EanGElEn = ¥ Negoriaco
7 - Consuiltar | PESSOA| PESSOA_DOCCOM |
F& - Relatdria Descricdo
= ICONSULTOR
F% - Qutros -
Tipo de Variavel

2-Inteiro
0-Indefinido

1-Caracteres de Descricda)
2-Inteiro
3 6gico =

1. Paraalterar o tipo da Variavel, abra o Cadastro da mesma pelo caminho Cadastros->Tabela de Descontos e
Negociacdo->Varidveis. Localize a Variavel que deseja alterar e em “Tipo de Varidvel” altere para Personalizado.
Note que ao alterar para o Tipo Personalizado, ndo serd mais necessario uma “Classe Relacionada”.

2. Ainda nesta tela perceba que é possivel visualizar “onde” esta Varidvel podera ser utilizada, ou seja, em quais
tipos de Regras ela podera ser utilizada (Desconto e/ou Negociagdo) e em qual campo sera aplicada.

a. Desconto Principal: fica na janela Principal do Pedido, abaixo da Tabela de Prego. O desconto inserido
neste campo é aplicado a todos os Itens do Pedido de Venda. Esta marcacgao significa que a Variavel em
questdo pode ser utilizada para Regras de Desconto que se aplicam ao Desconto Principal;

b. Desconto Item: fica na janela Principal do Pedido, logo abaixo da grande Itens em “%Desconto do Item”.
O desconto inserido neste campo é aplicado apenas para o Item selecionado. Esta marcacao significa
gue a Varidvel em questdo pode ser utilizada para Regras de Desconto que se aplicam ao Desconto por
Item;
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c. Negociacgdo: Fica na janela de Comissdo do Pedido de Venda. Basicamente significa que a varidvel

podera ser utilizada para parametrizar a comissao dos Comissionados por meio da Atribuicdo da Regra
de Negociagao.

Obs: Existem Varidveis que nao podem ser Disponibilizadas para o Desconto Principal pois trata-se de valores
que sdo definidos apenas no langamento do Item. Ex: Familia.

3. Em “Valores Validos” é possivel definir quais valores aquela variavel pode aceitar. Ex: Se eu estiver na Variavel
Tabela de Preco, posso definir que apenas irei aceitar as Tabelas 1, 2, 3 e 4. Ndo é algo para se preocupar agora,
pois nas Regras é possivel tratar de forma mais adequada.

4. Por ultimo mas ndo menos importante, a janela “Registros Utilizados” ird apresentar em quais Regras uma
determinada Variavel estd sendo utilizada.

4 - Inclusao de Variaveis

Apesar de ser bem raro a necessidade de Incluir novas variaveis (pelo fato das padrdes ja atenderem) segue
exemplo. Nesta rotina é necessario um pouco mais de conhecimento pelo fato de ter que localizar a Tabela em que a
Variavel desejada é gravada e qual sua Classe Relacionada, mas basta ter atencdo e nao terd dificuldades, afinal o nome
das Classes sdo bem condizentes com a Tabela.

.Cada stro de Variaveis de Desconto e Negociacdo = 10| x]|

| _oH 1 NENE] IENENEIF]

F3 — Induir | Valores Validos I Registros Utiizados I

|=l P B

Tabela [/ Classe do Cadastro

|_JF5 - Gravar I FEDIDO - PRINCIPAL | TClassDocumento_Fatura j I¥ | Descanita Prinipal
¥ | Descomto Ikem
[ F6 - cancelar e ¥ HMegodacio
(7 ~Gonmitar | sTTuACRo| SITUACAC_DOCFAT |
EA =Rl atonin Descrig?'i
|sruacio

FS - Qutros

i

Tipo de Variawel
| 2-nteiro |

Classe Reladonada (Validagdo e Busca de Descricdo)

I Situacdo| TClassSituacao j

5 - Parametrizacao de Descontos

Nesta etapa é definido quais Regras o sistema testara para atribuir os possiveis Descontos automaticamente. E
possivel ter diversos “Blocos” e “Sequéncias”. No mddulo de Faturamento va em: Cadastros->Tabela de Descontos e
Negociacdo->Parametrizacao de Descontos.

e Blocos: Um bloco pode possuir diversas Sequéncias, e em cada Sequéncia é definido um conjunto de Variaveis.
Ao inserir um Pedido de Venda o sistema ird passar em cada Bloco existente, e achando uma Sequéncia que se
encaixe nas condi¢Oes do Pedido, ira atribuir o Desconto (de acordo com a Atribuicdo de Descontos);

= €EmM
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e Sequéncia: Como ja foi dito, uma Sequéncia contém um conjunto de Varidveis. Essas Varidveis serdo usadas
posteriormente como “Condi¢Ges” para a Atribuicdo de um Desconto, ou seja, se o Pedido de Venda se encaixar
com os possiveis Valores encontrados nessas Varidveis, o Desconto sera Atribuido. O Sistema s ira Atribuir
Desconto para 1 (uma) Sequéncia de cada Bloco.

Para facilitar o entendimento vamos pegar um exemplo e explica-lo detalhadamente.

i Tabela de Descontos - Parametrizacio =] O] x|
e Bod L0

B3

Sequendcia

2
| 1 fBLoco o1

Tipo de Desconto
II:I-P|'i|‘||:iI:|,_=|| j 4 I_ Desconto Editavel

¢

F4-

¥| Sequéncia

EoGErayEr

Fo-iEancEl

F7 - Consultar Descricio Tipo

41 |SITUACAD 2-Inteiro
37 GRUPO (CLIENTE) 2-Inteiro
36 REGIAQ (ESTATISTICA) 2-Inteiro
35 REGIAQ (GEQGRAFICA) 2-Inteirg

F3 - Outros

]

Variaveis Para a Sequénda

¥| Varidvel | Tipo
27 |PRAZO MEDIO 4-Personalizado
31 TABELA DE PRECO 2-Inteira
33 UF (SIGLA) 1-Caracteres

1. O numero 1 estd representando a Sequéncia do Bloco, ou seja, quando for Incluido um Pedido de Venda,

ele serd o Primeiro Bloco a ser testado. O Sistema testa todos os Blocos, no entanto ele inicia sempre com a
Sequéncia menor.

2. Apenas um Nome, pode ser usado para facilitar o entendimento da pergunta “Esse desconto é de que?”, ou
seja, se eu tenho um Bloco com o nome de “Desconto Regional”, automaticamente ja é subintendido que
esse Desconto é definido de acordo com a Regido do Cliente.

3. EmTipo de Desconto existem duas opgdes, Principal e Item. Como ja dito anteriormente, o Desconto
Principal atribuird para todo o Pedido de Venda, ou seja, aplicado encima de TODOS os Itens do Pedido, ja o
Desconto Item é aplicado apenas encima dos Itens que entrarem na Condi¢do pré-definida.

e

Marcando a opgdo “Desconto Editavel” o Sistema permite que os Descontos Atribuidos Automaticamente
sejam alterados.
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5. Aqui é onde sdo definidas as Sequéncias de testes, ou seja, novamente o sistema ird testar da menor para a
maior, sendo que caso encontre uma Sequéncia que se encaixe, o Sistema ird atribuir o Desconto informado
e Sair do Bloco atual e seguir para o préximo. Cada Sequéncia possui seu conjunto de Varidveis. E orientado
entdo fazer sempre do Desconto mais especifico para o mais genérico, pelo seguinte:

a. Caso na Sequéncia 1 eu tenha apenas a Varidvel CONSULTOR, e o sistema localizar no Pedido de
Venda este, o desconto ja serd atribuido e saird do Bloco, ignorando as demais Sequéncias do Bloco
atual.

6. Sdo as Varidveis Cadastradas anteriormente, disponiveis para vincular em alguma Sequéncia. Note que,
como o Tipo de Desconto estd definido como Principal, as Variaveis que sdo direcionadas a Item sequer sdo
apresentadas.

7. Varidveis selecionadas para a Sequéncia. No exemplo da Imagem acima a Sequéncia 3 esta com as variaveis
Prazo Médio, Tabela de Preco e Sigla. Note que cada uma das Varidveis tem um Tipo diferente.

Por fim vamos ver como esses Descontos sdo apresentados no Pedido de Venda.

.Cadastro do Pedido de Venda 2' ;[Elll
e oo eooa &
~ _ Cliente Emissdo

M i) @ Frem

(=] F4- Bl Dados Prindpais | Dados para Entrega I Dados para Faturamento I Outros I Comiss3o I Previsio de Duplicatas I Previsio de Impostosﬂ_’l
I ——

Consultor de Vendas Supervisor de Vendas
_‘D Satacny | [ | | [ ]

Preposto Tabela Condigao
w | BN INDEFINIDA | | =
7 Gonsulian FEEi
g | R S O

FB'EELitdl'iG [ T e e e e e e A AR e
R Item | Descricdo do Ttem |Unidade| Quantidade | Valor Unitario | Total Liquido | Famili

% Desconto Desconto Principal Valor Desconto
0,00

B2 - Impressan L
I ——

F& - Qutros

Desconto do Item

~—

0.00 | Total Liguido:| 0,00

6 - Atribuicao de Descontos

Nesta etapa é o % de Desconto que sera Atribuido para cada Bloco/Sequéncia, caso o Pedido de Venda se
encaixe nas Condi¢Ges pré-definidas. A maneira mais facil de entender é observando os exemplos que abaixo serdo
mostrados e testando os mesmos, lancando Pedidos de Venda para observar a Atribuicao.

No exemplo foram criados 2 Blocos, sendo o Bloco 1 com 3 Sequéncias, com o Tipo de Desconto sendo Principal,
ja o Bloco 2 tem apenas 1 Sequéncia, sendo este do Tipo Item.
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Exemplo 1: Bloco 1 — Sequéncia 1

.Tabela de Desconto - Manutencao

1ELOCO 01 =] [A—]

** Exibir autros filtros
Registro | CLIENTE | DESCRICAD CLIENTE | sTTuacko | DESCRICAO SITUACAO | %% Desconto | % Min, Desconto|%: Max. Desconto|  Comissio | |

w

t 24 2,452 LOJA DE MOVEIS DO JOAQUIM 1 EM CARTEIRA 5,00 5,00 3,00 0-Influencia
| | 25 2,462 LOJA DE MOVEIS DO JOAQUIM 2 BOLETO SIMPLES 4,00 4,00 7,00 0-Influendia
|| 20 2,462 LOJA DE MOVELS DO JOAQUIM 3 |CHEQUE PRE 3,00 3,00 4,00 0-Influendia
| | 27 2,459 MARCELQ GOMES FERRAREZ 1 EM CARTEIRA 5,00 5,00 3,00 0-Influencia
| | 28 2,459 MARCELO GOMES FERRAREZ 2 BOLETO SIMPLES 4,00 4,00 7,00 0-Influencia
| | 29 2.459 MARCELO GOMES FERRAREZ 3 CHEQUE PRE 3,00 3,00 6,00 0-Influendia

=

ﬁFS—Iﬂcﬁi HF'#—Enii l E5 L ErEVET, l FojiEeneelar F& - Relatdrio F% - Qutros

e Neste Bloco 1 —Sequéncia 1, este é um bom exemplo em que a Regra nado estd otimizada, pois repare que o
conteldo das Varidveis repetem algumas vezes. Percebam que tanto o Cliente 2462 quanto o 2459 quando
compram na Situagdo 1 o % de Desconto é o mesmo (5%)? Se o Tipo da Varidvel fosse Personalizado, poderia
diminuir bastante o nimero de combinacdes, otimizando a Regra e por sua vez gastando menos processamento
do sistema;

e Este exemplo quer dizer que, caso seja incluido um Pedido de Venda para o Cliente 2462 na Situacgdo 1,
automaticamente sera Atribuido pelo Sistema 5% de Desconto para o Pedido (afinal este Bloco é do Tipo
Principal);

e Utilizando o mesmo exemplo acima, temos o “%Min. Desconto” e o “%Max. Desconto”, que por sua vez caso o
Bloco 1 esteja marcado como “Desconto Editdvel” o sistema permitird alterar o % de Desconto do Pedido de
Venda, sendo este no minimo 5% e no maximo 8%;

e Por fim temos a coluna de Comissdo que possui trés opc¢des, sendo elas:
o Influencia: Significa que o Célculo da Comissdo sera deduzido o Desconto do Pedido de Venda (mais
comum de ser utilizado), ou seja (VALOR_MERCADORIA — DESCONTO = BASE_COMISSAOQ);

o Nao Influencia: Significa que ndo serad deduzido o Desconto para Calcular a Comissdo, ou seja
(VALOR_MERCADORIA = BASE_COMISSAO);

o Zera: A Comissdo sera zerada. Exemplo: Pedidos de Brinde, pois ndo se paga Comissao.
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Exemplo 2: Bloco 1 - Sequéncia 2
=T
e Bo.0
i D

| 1 BLOCO 01
** Exibir outros filtros
i CLASSIFICACAO| DESCRICAO CLASSIFICACAD | VALOR BRUTO | % Desconto | % Min. Desconto| % Max. De |

1 VEMDA <Conteldo Personalizado = 2,00 0,00
31 <Cnnteudn Persnnallzadc} 3 |VERBA DE PROPAGAMDA «<Conteddo Personalizado = 1,00 0,00
1 |VENDA = Conteddo Personalizado = 3,00 0,00

32 «<Conteldo Personalizado=

KN
ContidoMaListalnteiro([2463, 2388, 23871) ;I .

;I_I

<CTRL > +<ESPACO > Ezcolhe funcdes a inserir.
Exemplo 3: Bloco 1 - Sequéncia 2
.Tabela de Desconto - Manutencao il ;Iglil
seqincs - 803

Bloco
=l 2 7

LUse apenas as funcies disponiveis.

| 1 BLOCO 01
** Exibir outros filtros
¥| Registro | CONSULTOR |cLassIFICACEG | DESCRICAD CLASSIFICAGAC | % Desconto | % Min. Desconto|% Max. De «
| 2 30 | <Conteldo Personalizado= 1 |VENDA 2,00 0,00
31 «<Conteldo Personalizado= 3 |VERBA DE PROPAGAMNDA =z Conteddo Personalizado = 1,00 0,00
1 |VENDA <Contedda Personalizado = 3,00 0,00

32 <Conteldo Personalizado =

<
EntreValoresDecimal (3000.00, €000.00) ﬂ i ii

;I_I

<CTRL > +<ESPACO > Escolhe fungdes a inserir.

Nos exemplos acima foram usadas Variaveis com Tipo “Personalizado”, que por sua vez estad sendo utilizada com

lUse apenas as funcies disponiveis.

Formulas das quais permitem um agrupamento de valores, tornando mais rapida e facil a interpretacao

= €M
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Para a utilizagdo de Férmulas basta utilizar uma Variavel do Tipo Personalizado, que ao clicar para inserir o
conteldo da mesma ira abrir uma janela abaixo, possibilitando inserir fungdes.

Como a imagem ja mostra, para selecionar uma Funcdo, basta pressionar CTRL + ESPACO que abrird uma janela
com todas as fungdes disponiveis.

EntreValoresInteiro (Valorl, ValorZ: Integer): Boolean; ;II
EntreValoresDecimal (Valorl, ValorZ: Currency): Boolean;
ContidoNaListalInteiro(Lista: array of Integer): Boolean;
ContidoNalistaCaractere(Lista: array of String) : Boolean;
ValorMaior{ue (Valor: Currency) : Boolean;

ValorMenocr{ue (Valor: Currency) : Boolean;
ValorMaiorIgualQue (Valor: Currency): Boolean;
ValorMenorIgualue (Valor: Currency) : Boolean;
ValorIguald (Valor: Integer): Boolean;

Diferentele (Valor: Integer): Boolean;

EntrelDatas (Datalnicial, DataFinal: TDateTime): Boolean
btelData (DataFinal: TDateTime) - Boolean

bposiData (Datalnicial: TDateTime) : Boolean éll

e Utilizando CTRL + ESPACO ird apresentar as FungGes, e ao selecionar uma delas, o sistema ird trazer apenas a
fungdo, esperando os parametros nela descritos, como no Exemplo 2 “ContidoNalListalnteiro”. Neste mesmo
exemplo podemos ver que o preenchimento correto seria “ContidoNalListalnteiro([2463, 2388, 2387])"”, sendo
que dentro dos Parénteses esta o Cédigo dos Consultores. Note também que além dos Parénteses utilizou-se o
Colchete, que por regra deve ser utilizado sempre que o Parametro da Fung¢do for um “Array”, ou seja, uma
Lista. E possivel ver se o Parametro da Funcdo pede um “Array” na janela de selec3o, note o quadro acima
“Lista: array of integer”, o que sugere que seja passado como Parametro uma Lista de NUmeros Inteiros;

e No Exemplo 3 foi utilizado a Fung¢do EntreValoresDecimal(3000.00, 6000.00), que por sua vez nao pede como
Parametro uma Lista, neste caso sdo apenas dois valores decimais (currency), logo ndo é necessario a utilizacdo
de Colchetes. Note que os valores sdo separados por Virgula, logo, as casas decimais do valor devem ser
separadas por Ponto. Veja: EntreVanresDecima|(3000|00I6000|00);

e Para aqueles que tem mais dificuldade para saber qual o Parametro deve inserir ou como deve ser a sintaxe da
funcdo, podem utilizar dos exemplos existentes, dos quais podem ser acessados clicando com o Botdo Direito na
janela de FungOes, para em seguida apenas alterarem os valores. Note o exemplo abaixo;

EntreValoresInteiro
EntreValoresDecimal
ContidoMalistalnteiro

ContidoMalistaCaractere

ValorMaiorQue
ValorMenorQue (* Lista de Cddigo de Clientes (10, 250, 368, 2500)%) ﬂ
ValorMaiorIgualQue ContidoNalistaInteiro([10, 250, 368, 2500]) |

ValorMenorIgualQue
ValorIguala
DiferenteDe

EntreDatas ¥
AteAData 1 | | r

AposAData | <CTRL>+<ESPACO > Escolhe funcies a inserir,  Use apenas as funcies disponiveis.

e Aprimeira linha é apenas uma observagao, que pode ser apagada sem nenhum problema. (* Lista de Cddigo de
Clientes (10, 250, 368, 2500) *).
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7 - Tabela de Negociacao

Esta etapa é basicamente a Regra de Negociacdo que a empresa possui com seus Consultores e Supervisores
(Comissionados). Nela sera definido para cada Familia, os possiveis Prazos Médios com seus Limites de Desconto, e, com

base nisso, definir a Comissdo. Para acessar, va no médulo de Faturamento em: Cadastros->Tabela de Descontos e
Negociacdo->Tabela de Negociagao.

Uma mesma Tabela de Negociacdo pode ser atribuida a mais de um Comissionado, logo, é interessante fazer
esta de forma que atenda o maior nimero de Consultores e Supervisores.

.Cadastro da Tabela de Negociacao il ;lglﬂ

oo [ 321 1 NENE) L2000

[l F3 - Induir Descricdo
ITABELA DE NEGOCIACAD PADRAD

[ F4 - Excluir

Familia Prazo Médio

S EEVET

£6 - Ganeelan

TI %% Limite de Desconto |36 Venda {Cunsultor}l %% Recebimento {Cunsultor}l %o Venda {Super'u'isnr}l %% Recebimento (Supervisor)
| 13,22 &,00 0,00 0,50 0,00
21,13 5,00 0,00 0,50 0,00
23,54 4,00 0,00 0,50 0,00
25,42 3,00 0,00 0,50 0,00

-
| | 5

e Note que a primeira linha do Quadro 3 ird atribuir 6% de Comissao para o Consultor e 0,50 para o Supervisor,
isso quando a empresa trabalhar com Pagamento de Comissdo por Venda (estd é uma definicdo da Empresa).

Neste exemplo mencionado sera aplicado apenas para aquelas Vendas que forem Familia 0, com 15 Dias Médio
e que tiverem no mdximo 18,22 % de Desconto;

e Na mesma Tabela é possivel tratar Limites de Desconto e ComissGes diferenciadas para cada Familia e Prazo
Médio (Quadro 1 e 2);

e Muitas empresas, para ndo dizer todas, trabalham com Blocos de Desconto (lembrem-se da Regra de Desconto),
ou seja, ndo é aplicado apenas um (1) Desconto no Pedido, e sim diversos “Blocos”, sendo cada um por um
motivo diferente. Ex: 10% de Desconto pela Regido + 3% de Desconto pelo Tipo de Item + 2% de Desconto pela
guantidade de Itens; Quando isto ocorrer, deve-se calcular Desconto sobre Desconto, para achar apenas um %
de Desconto correto, pois 10%+3%+2% nao é o mesmo que 15%;
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e Exemplo de Calculo de Desconto sobre Desconto: 100S — 10% - 3% - 2% = 85,554 — 100S = 14,446; Ou seja, 0
Desconto do Pedido seria 14,446% e ndo 15%;

e Esta Regra deve ser fornecida totalmente pela empresa, sendo atribuido aos Consultores da Tek-System apenas
a orientacdo de como utiliza-la da melhor forma para que atenda-os.

8 - Atribuicao da Tabela de Negociacao

Esta etapa nada mais é que atribuir uma Tabela de Negociacdo com base em algumas Condi¢des para um
Comissionado, seja ele Consultor ou Supervisor. Para acessar, vd no mddulo de Faturamento em: Cadastros->Tabela de
Descontos e Negociacdo->Atribuicdo da Tabela de Negocia¢do. Lembrando que, uma mesma Tabela pode ser atribuida
pessoas ou situacdes diversas.

.Atribu icdo de Tabela de Negociagdo

Cddigo | 5 -

[ F4 - Excluir

[ud F3 - Incluir
=S

= Bl =

Variaveis Para a Sequéndia

=l o]

BaE o0

Eo=GenEElErn

F7 - Congultar

FB - Relatdrio

F9 - Dutros

i

Descricao ¥| Varidvel Descricao Tipo -
25 |[EMPRESA 2-Inteira 2 22 [COMSULTOR 4-Personalizado
28 ENTREGA MERC. 3-Logico 31 TABELA DE PRECO 2-Inteiro

40 |FAMILIA

37 GRUPQ {CLIENTE)

39 |GRUPO (ITEM)

27 |PRAZO MEDIO

36 REGIAQ (ESTATISTICA)
35 REGIAD (GEOGRAFICA)
41 |SITUACAO

23 SUPERVISOR

33 TIPQ DE FRODUTO

30 TIPQ FRETE

34 UF {CODIGO)

33 UF (SIGLA)

29 VALOR BRUTO

2-Inteiro
2-Inteira
2-Inteira
4-Personalizad:
2-Inteiro
2-Inteira
2-Inteiro
Z-Inteira
2-Inteiro
2-Inteira
2-Inteira
1-Caracteres

4-Personalizad: _

e Repare na tela principal (Dados) que também existe “Sequencia” (Quadro 1), e esta por sua vez leva o mesmo
principio que todas as outras Sequencias vistas até agora, ou seja, o sistema ird procurar sempre da menor

Sequencia para a maior, e quando encontrar uma em que se encaixe interromperad a busca;

e No Quadro 2 esta uma lista de Varidveis Disponiveis para a Regra de Atribuicdo. Note que sdo as mesmas
variaveis disponiveis para a Atribuicao de Desconto, pois sdo originadas do mesmo Cadastro, inclusive seus
Tipos permanecem os mesmos;

e Jano Quadro 3 sdo as Variaveis selecionadas para esta Sequéncia. Estas serdo as Variaveis utilizadas na Aba de
Configuracdo, onde serdo feitas as condigOes para Atribuicdo da Negociagao.

e Para selecionar uma Variavel basta clicar duas vezes sobre a Variavel desejada ou seleciona-la e clicar na seta

verde, jogando-a para a Tabela de Varidveis da Sequéncia;
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.Atribuigﬁo de Tabela de Negociagdo
Cédigo |5 o

'Dados  Configuracdo |

v|

** Exibir outros filtros

Registro | CONSULTOR |raBELA DE PRECO|

DESCRICAO TABELA DE PRECO

=] =10l

1 T We | e e W 5>

|Tabela de Negociag?'ol Descrigs =

= Eir=llEr

S el

i

i

4

4
Conteldo Personalizado

7| <=Conteldo Personalizado =
8 <Conteldo Personalizado =

1 [TABELA DE PRECO PADRAD
2 TABELA DE PRECO 2

3 TABELA DE NEGOCIACAD P2
3 TABELA DE NEGOCIACAO P2

5

ContidoMNalistalnteiro|[2463, 2388, 2387])

KN

<CTRL = +<ESPACO > Escolhe fungbes a inserir. Menu de Contexto insere exemplos de uso, * Use apenas as fungies disponiveis *

Note que a Varidvel Personalizada se comporta exatamente como na Atribuicdo de Desconto, e as Fungbes
disponiveis sdo exatamente as mesmas.

Em geral essa Atribuicdo de Negocia¢do é bem parecida com a de Desconto, a grande diferenga é que aqui se
Atribui uma Tabela de Negociagdo, e ndo um % de Desconto.

.Cada stro de Tabela de Prego

Cédigo | 1]

Bo8 L0040

ﬁ ii _i ) Dados |Iter'|s | Observacio I

Py
Rleece

A

111

= ol x|

Descricdo
|TABELA DE PRECO PADRAO [~ Frete Embutida [¥ Permite Lancar Desconto
Tabela Padrdo [~ Blogueia Descontos Manuais
| 0 -] [INDEFINIDA
Disponivel para Validade Diferendacan de Preco por
[+ Pedido de Venda Inicio Fim ™| variagio ™| Grupo de Yariagso
[/ Assisténda [29/03/201 @ [opz0s W I': Cor ™ Grupo de Cor
ficabamento
Moeda
| 0 -] [INDEFINIDA
— Condicdo de Pagamento
¥| Cadigo | Descricdo da Condicdo de Pagamento | Tipo | ;l
L 4 23 DIAS 0-Valar
L & | 20/40 DIAS 0-Valar
L 7 |30/60 DIAS 0-Valar
L4 10 | 20/30/40 DIAS 0-valor —
Y A
— Condigdo de Fagamento da Tabela
¥| Condicdo | Descricdo da Condicdo de Pagamento | Tipa | =3
Ld 2 15DIAS 0-valor
N 5 30 DIAS 0-Valor =
2 30/45/60 DIAS 0-valor
-
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Vale ressaltar algumas marcacgGes na Tabela de Preco, que podem ser Uteis para a utilizacdo dessas Regras,
segue legenda:

e Permite Langar Desconto: Quando marcado a opgdo o sistema ird permitir langar Desconto no Pedido de
Venda, seja ele Manual ou Atribuido Automaticamente;

e Bloqueia Descontos Manuais: Quando marcada a opgao o sistema Bloqueia apenas a digitacdo de novos
Descontos, no entanto permite os Descontos que sdo Atribuidos pela Regra;

e Ecomum a utilizacdo das duas op¢des marcadas no caso da empresa querer trabalhar apenas com os Descontos
automaticos.

Final - Fazendo teste nas Regras (Exemplos)

Desconto:

.Cada stro do Pedido de Venda il ;lglil

= Andl oaaoal 2l
) Cliente Emissdo
m | 2462 -++| |LO3A DE MOVEIS DO J0AQUIM B |25/03/2016 T

F4 - Exduir Dados Principais | Dados para Entrega I Dados para Faturamento I Outros I Comiss3o | Previsdo de Duplicatas I Previsdo de ImpostosLI_’I

Consultor de Vendas Supervisor de Vendas
S oGEven | 2463 -oo| [TEK-SYSTEM REPRESENTACOES | 2461 ---| om0
Preposto Tabela Condicdo
X EE o Eancels =
PAFE S | ! | TaBELA DE PRECO PADRAC | | 15D1AS =
F7-C = Prazos . Descanto Valor Desconto
Qozoconied [ s | | | | | ] |sef e[ am , . 0,00
Fa _Rﬂam D e e e it e s s e et e e e e e e sl s s et ee e e e e e s sl a e el ee e e e el A s sl aa A e eeieees s el asanlan At teiee et ieiatanlanantaiaateteeteieiatantanantatanteiaateinis ]
Item I Descricdo do Item IUnidadeI Quantidade I Valor Unitrio I Total Liquido I Famili
F12 - Impressio | M 15 |MESA MASTER. TEK-SYSTEM Un 10,0000 1.000,0000 9.125,76

Desconto do Item

o devenda ki

| TotalBrute:|  10.000,00 |  Desconto:| 874.24 | Total Liquido:| 9.125.76

e No exemplo acima foram Atribuidos trés Blocos de Desconto, dois Principais (Quadro 2) e um por Item (Quadro
3). Para que o Desconto seja aplicado, basta Gravar o Pedido normalmente, apds a gravacdo os Descontos ja
aparecem Automaticamente, no entanto, caso queira conferir antes de Gravar pode ser utilizado o Botdo de %
(Quadro 1) que existe ao lado do Desconto Principal;

e Neste mesmo exemplo podemos ver que os Descontos estdo com o fundo escuro, o que significa que o campo

estd Bloqueado (ndo pode ser editado). Isso acontece devido a Regra de Desconto que nao foi marcada a opgao
“Desconto Editavel”.
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Para conferir de qual Regra vieram os Descontos Atribuidos, basta clicar no percentual de desconto e manter o
mouse imovel, ird apresentar um “Hint” (dica/sugestdo) com o Registro da Regra aplicada. Como no exemplo

abaixo, que o mouse estava para encima do nimero 4, veja:

%o Desconto

| ﬂ| 3,00 |4,uu| | |

B3/ 5=31/R=>34 Ak
“Comizsio:lnfluencia e |

A Legenda significa que:

o

O
O
O

B =>3: Bloco 3;
S => 1: Sequencia 1;
R => 34: Registro 34;

Comissao (0-Influencia): Significa que a Comissdo sera calculada deduzindo este Desconto.

.Tabela de Desconto - Manutencio

** Exibir outros filtros
]

Bloco

Sequénda

3 BLOCO 03 = 1 +|

mid S,

¥| Registro | UF (SIGLA) | % Desconto | Min. Desconto|% Max. Desconto|  Comiss3o

34 MG 4,00 0,00 0,00 0-Influencia
B 35 5P 3,00 0,00 0,00 0-Influendia
[ 36 RJ 2,00 0,00 0,00 0-Influendia
M 37 PR 5,00 0,00 0,00 0-Influencia

So——

of —lolx|

aggd

L]

Seguindo a instrugdo acima, vamos na Tabela de Desconto, no Bloco 3, Sequencia 1, Registro 34, o que nos leva

exatamente nos 4% de Desconto aplicado ao Pedido.
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Comissao:

Com relagao a Comissao, esta também é Atribuida de forma automatica, ao mesmo tempo que o Desconto, veja
o exemplo do mesmo Pedido de Venda utilizado acima:

i cadastro do Pedido de Venda = 10| x|

cidon |35 ool  eooo @
) Cliente Emissdo

F3eut [ 2362 | [F03A DEMOVEIS DO 10AQUIM ? [23/03/2016 ||

F4 - Excluir Diados Principais I Dados para Entrega I Dados para Faturamento I Qutros | Comiss3o | Previsdo de Duplicatas | Frevisdo de Impostos _4 I » |

— Comissionada(s) 1 [~ Comiss3o Manual—l-z—
75 -CEvEl . I Atacao | Codigo | Mome Razdo Social | 3% venda | Recebimento [ % Repres. Venda| virvenda || = 3
Supervisor 2961 J0AQ 0,00 0,00 0,50 45,63
. EEGancelang =
}| Consultor 2463 TEK-5YSTEM REPRESEMTACOES 0,00 0,00 5,00 547,55
ﬁ F7-Consultar| | 4| | 4 ,,I

- % Comissao por Produto
w ‘rl Cédigo! Descricdo do Item IUnidadeI %% Venda I% Recebimentol Familia IDbs... I Megodacio I Origem
- L MESA MASTER TEK-SYSTEM UM 6,00 0,00 INDEFIMIDA 3 S5=>1[R=>7
F12 —ﬁessaﬂ
5
F3 - Qutros

| TotalBrute:|  10.000.00 |  Desconto:| 874.24 | Total Liquido:| 9.125.76

e No mesmo Pedido de Venda, indo até a Aba Comissdo (Quadro 1), é possivel ainda, substituir o percentual de
Comissdo aplicado, ou no caso de estar zerado, atribui-lo, utilizando a op¢do “Comissdao Manual” (Quadro 2);

e Paravisualizar a comissdo aplicada, basta clicar no Botdo “Carregar” (Quadro 3);

e No Quadro 4 sera apresentado todos os Comissionados daquele Pedido, que no nosso caso foram o Consultor e
o Supervisor. Neste local é possivel visualizar o percentual de Comissdo de cada um e relativamente o valor;

e No Quadro 5 é apresentado o percentual de Comissdo por Item, muito utilizado para quem vende linhas
variadas de produtos e tem a comissado diferenciada;

e Ainda no Quadro 5 é possivel ver na coluna “Origem” uma legenda. Esta legenda, assim como nos descontos,
guia de qual Regra se originou aquela Comissdo aplicada. Ou seja:
o S=>1:Sequencial;
o R=>7:Registro 7.
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.Atrihuig’éic- de Tabela de Negociagao

codgo s

H L Dad05|::onﬁg:ag§o|

Ba8 Qo0

= -loix|

_ Sequénda
Bruese || 1
) r Descrigio Tpo  »| Tipo 2]

w 5 |EMPRESA 2-Inteiro 4 22 CONSULTOR 4-Personalizado
w [ 23 |[ENTREGA MERC, 3L dgico j 31 TABELA DE PRECO 2-Inteiro

[ 40 FAMILIA 2-Inteiro
M [ 37 |GRUPO (CLIENTE) 2-Inteiro

[ 39 |GRUPQ (ITEM) 2-Inteiro
M [ 27 |PRAZC MEDIO 4-Personalizad: ﬂ

[ 36 REGIAO (ESTATISTICA) 2-Inteiro

[ 35 REGIAO (GEOGRAFICA) 2-Inteiro

» 41 |STUACAD 2 Inteiro FEN

[ 23 |SUPERVISCR 2-Inteiro

[ 33 [TIPQ OE PRODUTO 2-Inteiro i

[ 30 TIPC FRETE 2-Inteiro | |

[ 34 UF (CODIGO) 2-Inteiro

| 33 |UF (SIGLA) 1-Caracteres

| 29 |VALOR BRUTO 4-Personalizad: -

L LI_I i
'Atrihuig’io de Tabela de Negociacdo = =101

Cédigo |5

-

‘Dados Configuracio |

=* Exibir outros filtros

BAd G000

M ¥| Registro | CONSULTOR |TaBELA DEPRECO|  DESCRICED TABELADEPRECO  |Tabela de Negodaciol Descrich
4 7| =<Conteldo Personalizado = 1 TABELA DE PRECO PADREC 3 TABELA DE MEGOCIACEQ P£
m | 8 <Contendo Personalizado 3 TABELA DE PRECO 2 3 TABELA DE NEGOCIACAO P2
e,
-
4 I I 3
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.Cadastro da Tabela de Negociacio il ;lglﬁl
E i B00 B000

Descricdo
ITABELA DE NEGOCIACAD PADRAD
— Familia Prazo Médio
. TI Familia I Descricao da Familia I ~|(¥| Dias | |
ﬂ 0 IMDEFIMIDA l 15
6 = EanEElErn D | S
_ 45
N &0 m
| 75
_ a0
- =
— Comiss3o
TI% Limite de Desmntol% Venda (Consultor) | %% Recebimento (Cnnsultcr}l% Venda {Supervisnr}l% Recebimento (Supervisor) - |
13,22 ; 0,00 0,50 0,00
21,13 5,00 0,00 0,50 0,00
23,54 4,00 0,00 0,50 0,00
25,42 3,00 0,00 0,50 0,00

-
| | 5

Seguindo a instrugdo dada, chegamos a Tabela de Negociacdo, que observando o Percentual de Desconto
aplicado no Pedido de Venda, junto ao seu Prazo Médio, chegamos exatamente aos 6% de Comissdo aplicado ao Pedido.

Consideracoes Finais

Cada empresa possui uma forma diferente de trabalhar Descontos e Comissao, logo ndo é possivel criar uma
forma mais “simples” de entender as possibilidades que essa Regra pode abranger.

A principio esta Regra é capaz de atender todos os tipos de Regra de Desconto/Comissdo que uma empresa
possa ter, no entanto ndo se pode deixar de preocupar com as excegdes, pois, caso entre um Pedido de Venda na
empresa que ndo se encaixe em nenhuma das Regras, a Comissao deste serd Zerada.

Existem trés formas de tratar as excegdes:

1. Quando ocorrer de zerar a comissao, procurar onde estd a falha, para em seguida, criar uma regra que a
encaixe;

2. Bloquear os Pedidos assim que forem inseridos no sistema, utilizando o “Bloqueio de Pedido”, marcando a
opgao “Negociagao Invalida”, vinculando este Bloqueio como automatico nos Pardmetros;

3. Impedir que o Pedido seja inserido no sistema, utilizando o “Processamento em Modificacdo de Registros”, que

ird testar no momento de Gravar, se o Pedido se encaixa em alguma das Regras. Esta op¢do em especifico é
preciso ter cuidado ao usa-la, pois caso existam muitas exce¢Ges, pode acabar atrapalhando.
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