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VISAO GERAL

Através de regras de desconto, é possivel atribuir descontos e comissdo aos pedidos de venda de acordo com
critérios comerciais e regionais definidos pela empresa.

A configuracdo destas regras se da de forma flexivel, permitindo que o usuério defina quais informacdes/variaveis
devem ser consideradas para atribuicdo de um determinado desconto, e como esse desconto ird impactar na
comissdo de seus consultores.

As regras de negocia¢do sdo utilizadas para definir os percentuais de comissdao dos comissionados do pedido
(Consultores e Supervisores).

E recomendado que a equipe comercial tenha em m3os sua tabela de descontos e negociac3o ja definida para o
inicio da configuracdo no sistema.

Antes de iniciar as configuracGes na empresa, leia todo o material para compreender os diferentes tipos de
configuracOes e sugestbes para otimizacao.

VARIAVEIS
O primeiro passo para a implementacdo no cliente é realizar o cadastro das varidveis.

O cadastro pode ser acessado em: Cadastros > InformagGes Comerciais > Tabela de Descontos e Negociagao >
Variaveis.

Inicialmente o cadastro deve ser apresentar sem registros. Acesse a op¢do: Outros > Inicializar Varidveis

Cadastro de Varizveis de Desconto e Negociagio [E=EET==)
codgo |1 1 N5 NE] 8002
O anaur | 2 | valores Valdos | Registros Utiizados
Tabela / Classe do Cadastro
[ S| [z
"
Campo ~
.
@ F7 - consuitar [ -]
F8 - Relatério Tesmgin
Elaluins Tina A= Varidusl
1 Arquivos em Anexo -
Outros Campos Extras & Busca de Descricio)
Auditoria 4
Replicagio 4

<% Indicadores Relacionados
i | Relatérios Especificos Relacionados

4 Processamentos Especificos Relacionados

Customizagio de Campos

Inicializar Varidveis

Serdo incluidas algumas varidveis de uso mais comum. Outras varidveis podem ser incluidas pelo usudrio para
atender as regras da empresa. Praticamente todos os campos disponiveis no pedido de venda podem ser utilizados,
mas caso a informacdo desejada ndo esteja disponivel entre as varidveis sugeridas (incluidas pela inicializagdo),
recomenda-se uma consulta quanto a utilizagdo para verificar possiveis restrices ou recomendagdes quanto ao uso.
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Explicando o cadastro:

" Cadastro de Variéveis de Desconto e Negociagio Cadastro de Variaveis de Desconto e Negociagio Cadastro de Variaveis de Desconto e Negociagio
Codgo 3 0.0 P00 Codgo 7o 2.0 @.0.00 codgo 5o PTWARE] [O.008
D3 gk | 0= | alores v | Regitros tizados D | 0= |Ressves vtizdes s | 0% | volores v | megtrossizodos
[F4-Exclur [ F4 - Exchur [ F4 - Exclur

Tabela / Classe do Cadastro Tabela / Classe do Cadastro Tabela / Classe do Cadastro

PEDIDO - PRINCIPAL| TClassDocumento Fatura - PEDIDO - PRINCIPAL| TClassDocumento Fatura - PEDIDO - ENDERECO DE ENTREGA| TClassPessoa Endereco K2

campo

[
T
777

Campo
@ F7-Congter [ ctene] cLEnTe _poceaT = PYS—— [EVTREGA NERCADORIA| ENTREGARMERCADORIA BOCFAT <]

campo
@ F7-Consuitar [ staLapAUFI staLA_UF -]

F8 -Relatério Descicio F8 -Relatério Descigio F8 -Relatsrio Desarigio

fcuenTe [erResa meRc, 07 Gt6L)
73 -Outros 73 - Qutros F2-Outros .
= Tipo de Varidvel = Tipo de Varidvel = Tipo de Varidvel
2-Inteiro A 3-Légico A 1-Caracteres A
Classe Relacionada (Validagso e Busca de Desarigao)
[ Pessoal TClassPessoa =~

Tabela/ Classe de Cadastro: O nome da classe de cadastro é de uso e identificacdo interna do sistema para acesso a
tabela onde serd obtido o conteudo.

Campo: Apds selecionar a tabela, é possivel buscar o campo que serd utilizado. Esta disponivel o nome do campo, e
nome de exibi¢do do sistema para localizacdo do campo.

Descricdo: Ao selecionar o campo, serd preenchido com o nome de exibicao do sistema, e o usuario pode editar esta
informacao para melhor identificacdo na configuracdo das regras.

Tipo de Varidvel: Ao selecionar o campo, o tipo de varidvel serd preenchido de acordo com o tipo de campo do banco
de dados compativel com o cadastro. Importante se atentar a esta configuracdo, que pode ser alterada para tipo
personalizado permitindo um melhor aproveitamento de configuracdes semelhantes e melhor performance na
aplicacao das regras.

Classe Relacionada (Validagdo e Busca de Descri¢do) (*opcional): caso a variavel seja do tipo Inteiro, se tenha
referéncia a um cadastro especifico, este campo pode ser utilizado. Quando preenchido, ao acessar a configuracdo
da regra, é sera criado um campo adicional na grade com a informacdo da descri¢do, e o cddigo informado sera
validado. Ex.: Varidvel Cliente, que tem relacionamento com a tabela Pessoa. Sera criado como campo adicional a
Razdo Social para exibicdo, e ao digitar o cliente para configuracdo, sera validado se o cliente existe ou n3o.

Disponibilidade: Informagao sobre os locais que aquela variavel podera ser utilizada.

Valores vélidos (*opcional): é possivel listar os valores validos que serdo aceitos para sele¢do na regra.
Exemplo: Lista de Tipos de Frete:

0-Remetente

1-Destinatdrio

Registros Utilizados: Lista os Blocos de Descontos e Configuragdo de Negociacdo em que a variavel estd sendo
utilizada.

PARAMETRIZACAO DE DESCONTOS (BLOCO DE DESCONTO)
Proximo passo é definir os blocos de descontos que serdo utilizados.

O cadastro pode ser acessado em Cadastros > Informacdes Comerciais > Tabela de Descontos e Negociagao >
Parametriza¢do de Descontos.
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~
Tabela de Descontos - Parametrizago
Cédo 0= o3 @.0.0.8
Dados ]Campanhas I
Bloco Sequénda
[ 1 |DESCONTO REGIONAL| ¥| sequ... - -
[dFs - Gravar Tipo de Desconto L
0-Principal [~ Desconto Editavel = =
4 3
[ Fé - Cancelar Status s
[ 0---| |aTIvO(A)
v‘ Cadigo | Descrigio Tipo -
— 21 |FORMULA LIVRE 4-Personalizada
— 17 GRUPO (CLIENTE) 2Inteiro
16 |REGIAD (ESTATISTICA) 2nteiro
14 UF (CODIGO) 2-Inteiro
v‘ Ordem | Varigvel | Descricio | Tipo -
1] 13 UF (SIGLA) 1-Caracteres
4 15 REGIAO (GEQGRAFICA) 2nteiro
L

O numero do bloco ird definir a ordem de aplicacdo do desconto. A descricdo do desconto é de uso livre, e é exibida
o pedido de venda langado no TekSystem Web.

Tipo de Desconto: Temos a possibilidade de criar configuragOes para trés tipos de descontos diferentes:
0 — Principal: descontos aplicados ao pedido.
1 — Item: descontos aplicados a cada item do pedido.

2 — Desconto Final: desconto aplicado ao pedido, processado apds aplicagdao dos demais blocos. Este bloco de desconto
tera ocorréncia Unica no sistema, utilizado para descontos que tém como regra um valor minimo definido pela empresa,
apos aplicagdo de outros descontos comerciais. Este é o Unico bloco que permite a utilizagdo da variavel
VALOR_LIQUIDO_TEMPORARIO, que armazena um célculo tempordrio do valor bruto do pedido abatido pelos demais
descontos da regra.

Sequéncia: No mesmo bloco de descontos, é possivel definir diferentes sequencias para aplicagdo das regras. Cada
sequéncia pode possuir um conjunto de varidveis diferentes para definir a aplicagdo do desconto. Este conjunto de
variaveis deve ser definida na ordem das condigdes mais restritas, para as mais amplas.

Desconto Editavel: Caso o desconto seja editdvel, ao processar a regra, sera preenchido um desconto “padrdo” e serd
permitido que o consultor altere o percentual. E recomendavel que se configure limites para a digitacdo do desconto.
(Sera abortado posteriormente)

Variaveis disponiveis e Varidveis para a Sequéncia: de acordo com o tipo de desconto serdo disponibilizadas as
variaveis para uso. Algumas s3o de uso restrito para analise de algum tipo de desconto, e ndo serao exibidas. Esta
informacao pode ser conferida diretamente no cadastro da varidvel

Ordem da Variavel: Define a ordem de apresentagdo da varidvel na grade de configuracdo, e ordem em que a
informacdo sera processada no pedido de venda. Recomenda-se que a varidvel de informagdo mais restrita receba
primeira ordenagdo, e mais ampla a Ultima ordenacgdo. A ordenacgdo de processamento das varidveis pode interferir na
performance do processamento das regras.

Campanhas: Relacdao das campanhas em que aquele desconto pode ser aplicado. Caso a empresa nao utilize
campanhas promocionais, ou o desconto independe da informacéo, apenas a campanha zero/indefinida deve ser
vinculada. Todo bloco de desconto, para que possa ser aplicado, deve estar relacionado a uma campanha no minimo.

CAMPANHAS

Pode-se criar um desconto especial, ou um conjunto de descontos, que sera aplicado durante alguma campanha
promocional. No cadastro de campanha, que pode ser acessado em Cadastros > Informag¢des Comerciais > Tabela de
Descontos e Negociagao > Campanha.
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Campanha e [T Gp— [ S ] ~ campanna o] e
ctaon | = 1 Nn N} QEaaa cidan o] (1 N ] RiBaa cadga | = (1 NaNe] Laaa \mwl = (1 WA R ] Laua

(158358 | Bocss de Desconto | Regras e Negocesso | Pesoes |

Fps ki E3ry - Do |Bcos d8 DEsconts || Regras de NegeciagBa | Pessoas D Disdos | Biocos de Descontn | Regres de Negaciscso Pessoss | Des- Diados | Bocos de Desconta  Regres de NegadiagBo | Pessaas |

¥ Boco de Desca... | B | | 7| #esson Home ¥az3o Sooal 'v| Sequenca de Regra de Negoa.., | Seauinga Desaicdo |
(P4 - Excur Cesongio [N T 3 5 CAMPANHA JUNHO [FF4-Excar ] [CONSULTOR 12527 (=R B =y
[oveaen 1o
Vigénco
Incal Frad
o100 F ]
@7 -congins Q7 - Congtar @ F2-conpitr @ F7 - Consitar
Fa-gelatiio | | 0] [aTvoce) Fa - Belatici F8 - Gelatrio F8 -elaticio
Descrigia Conpleta
el T a F9-Quiros. l F8 - Qurs Fa - Qutros

Neste cadastro definimos os critérios em que campanha pode ser utilizada, como a vigéncia, e para quais pessoas
estardo disponiveis a Campanha.

Na guia Pessoa, pode ser informado os consultores, ou os clientes que podem fazer uso da campanha. Caso vinculado
um consultor, todos pedidos incluidos para este consultor poderao fazer uso da campanha.

Devem ser definidos também os blocos de desconto, e regras de negociagao que serdo aplicadas para pedidos que
utilizem esta campanha.

*Ndo é necessario criar regras de negociac¢ao especificas para a campanha, podem ser utilizadas regras ja existentes
caso ndo existam particularidades quanto a comissao.

REGRAS DE DESCONTO £ NEGOCIAGAO — VERSAO ERP 129.00 - 30/06/2020
TEK-SYSTEM INFORMATICA LTDA (32) 3539-5700



ATRIBUICAO OU CONFIGURACAO DE DESCONTOS
Através deste cadastro serdo definidas as condi¢Oes para atribuicdo dos percentuais de comissao.

O cadastro pode ser acessado em Cadastros > Informacdes Comerciais > Tabela de Descontos e Negociacao >
Atribuicdo de Descontos.

CAMPOS DO CADASTRO

Para iniciar as configuragdes primeiramente devem ser selecionados o Bloco de Desconto e a Sequéncia a ser
configurada. Ao clicar em filtrar, ou acessar a grade serd carregado os campos/varaveis que foram cadastradas para
cada sequéncia no cadastro de Parametrizacdo de Descontos.

T“:::“D“‘“”‘“'Ma““‘*"é” — —_ “E'B': e  Registro: Identificagdo da configuragdo (Controle interno
[ 1 bESCONTO REGIONAL Bl i Bog do sistema)

e  Variaveis Cadastradas: Carregadas do cadastro de
Parametrizagdo de Descontos

e  %Desconto: Desconto Padrdo que sera aplicado.

e %Min. Desconto: Validagdo do percentual minimo que o
consultor deve utilizar. Sera usado para descontos
editaveis, e caso preenchido com zero, informagdo ndo
sera validada.

e  %Max. Desconto: Validagdo do percentual maximo que o

consultor deve utilizar. Sera usado para descontos

+| Regero | cume bescrigRo CuETE = Desconto | % Min. Desco.. | i, Desco, | comissto
M

VARIAVEIS CADASTRADAS

T ————— —— editaveis, e caso preenchido com zero, informag3o ndo
sera validada.
e  Comissdo: opgdo quanto a influéncia do desconto para o
calculo de comissdo do consultor/supervisor.
0. Influencia - considerado para calculo da
comissao
1. Nao Influencia - desprezado para calculo de
comissao
2. Zera—consultor tera sua comissdo zero para o
pedido. Util em pedidos de bonificagdo por
exemplo.
FILTROS E ATALHOS
5 o — - Para facilitar a edi¢do e visualizagdo das regras é possivel
| CuEnTE 51 Aol ope . . . . ~
pumes | Utilizar os filtros para restringir as informacg&es
B ——— apresentadas na grade, e facilitar a manutencao.
Funcdes de Agregacio R No rr.1enu de c9ntexto da gra~de, e)'<|‘ste a opgao de
FuncBes de Visualizacio R duplicar o registro. Esta opc¢do facilita o langamento de
informacdes semelhantes, sendo necessario editar
Pesquisa Incremental Ctrl+Space apenas o0 campo que serd diferenciado na nova regra.
Exportar Dados para C Também pode ser utilizado o Atalho Ctrl + D para
Andlisar em Cubo de Decisdo executar a fungdo de réplica.

Indicadores Relacionados

Processamentos Especificos

Duplicar Registro Ctrl+D |
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Tabea de Decarto - Wersangle T ]
vocs ‘seqeca a0a
[ NTO EXTRA = =

Variaveis do Tipo “Personalizado” serdo editadas em
campo para digitacdo de formulas/expressdes. No menu
»| megors [remarerme..|_vescuciorsmavermecy | masowoio | spesants |%mn,vesc...| s ax.Des...|_comess , “ ”

E - @ o N T de contexto, ou através do atalho “Ctrl + Espaco” no
editor, é possivel acessar a lista de fungGes disponiveis.

Testar Cidga
EntreValoreslntei est

EntreValoresDecimal
ContidohlaL istalnte

ContidoMlaListaCarsctere.
ValoiMaiorQue
|| valorMenorQue
Valoaiodgus|Que 3 F - Canceiar F9.- Qutron

5C0> Escoine fungses s imsare. Use wpenas 33 umgies daparives

Valodgualk
DiferenteDe

EntreDatas

AteADsta

ApesADats
TagCaraeteristicaPessoslguald
TagCaracteriticaPessoshalista
SomaCampa

FonteDeDados

Fontes de Dados Dizponiveis ’

EXEMPLOS DE FUNCOES PERSONALIZADAS
Ao utilizar a inclusdo das funcdes pelo menu de contexto, serd incluido um exemplo de uso.

(* Prazo Médio maior gque 30 dias e até &0 dias *) Pl
EntreValoresInteiro (31, €0)

A informacdo entre (* *) é apenas um comentdrio exemplificando o uso do recurso. A maioria das op¢des tém
exemplos intuitivos. Valendo ressaltar as seguintes particularidades:

e Fungdes com valores decimais: o separador de casa decimal para uso de férmulas é o ponto (.), e a virgula é
utilizada como separador dos parametros da fungdo. Logo, se for utilizar um valor com casas decimais deve
se atentar a esta informagao.

(* Valor Bruto do Pedido entre 1500 e 1989,99 *)
l:‘.n:revalozesnecimal[150(21f 1995.99)

SEPARADOR DE CASA DECIMAL
SEPARADOR DE PARAMETROS

<CTRL> +<ESPACO> Escolhe fungdes a inserit. Use apenas as fungdes disponives

e Funcgoes de Lista: As fun¢des “ContidoNalListalnteiro” e “ContidoNaListaCaractere”, possuem parametros do
tipo Array, sendo necessario utilizar passar os valores entre colchetes:

[(* Lista de Cédigo de Clientes (10, 250, 368, 2500)%) -
ContidoNaListaInteiro([10, 250, 368, 2500])

<CTRL> + <ESPACO> Escolhe funcdes a inserir. Use apenas as fungdes disponiveis.

e Fungdes combinadas e operadores légicos: além das fun¢des acessadas pelos facilitadores, é possivel
combinar o uso de operadores légicos (not, and, or) para as fungdes. Alguns exemplos a seguir:
o Ha uma restricdo do nimero de posi¢gdes aceitas pelo interpretador para Arrays, aceitando apenas
33 cddigos. E possivel, no entanto utilizar a lista combinada com o operador “or”.

ContidoNalistalnteiro([355,356,84,16,236,170,140,215,360,146,126,143,361,71,218,70,72,363,79,77,17,76,319,93,19,91,229,343,345,339,233,346,299])
or ContidoNalListalnteiro([1,349,127,350,213,351,353,354])
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o Exemplos para negacdo: existe a fungao “DiferenteDe”, que, no entanto, permite apenas 1
parametro. Caso haja necessidade de criar uma excec¢do ao uso de dois ou mais valores, podemos
utilizar operadores légicos de duas formas.

n IIAND”

(* Tipo de Frete diferente de 0-Remetente(Contratado) e 3-Remetente (Préprio)*)
DiferenteDe(0) and DiferenteDe(3)

™ “« N OTM

(* Lista de Codigo de Clientes com excegdo a regra (10, 250, 368, 2500)*)
not ContidoNalListalnteiro([10, 250, 368, 2500])
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EXEMPLO PRATICO — TABELA DE DESCONTOS, PARTE 1 — DESCONTO PRINCIPAL

Para exemplificar melhor o uso vamos considerar a tabela de descontos a seguir.

01: REGIONAL/CLIENTE

DESCONTOS DO PEDIDO

02: FRETE/ENTREGA

03:DESCONTO EXTRA

ALTERA
DESC  FIXO  LIMITE COMIssAo
CLIENTE ESPECIFICO
51-MAGAZINE 51 - DESCONTO e
ESPECIAL 49% SIM
GRUPOS DE CLIENTE
38-MAGAZINES PARCEIROS 01 48% SIM NAO
39-MAGAZINES PARCEIROS 02 47% SIM NAO
REGIAO ESTATISTICA UF
REGIAO DE VENDAS 01 MG 46% SIM NAO
REGIAO DE VENDAS 01 RJ 46% SIM NAO
REGIAO DE VENDAS 01 Sp 45% SIM NAO
REGIAO DE VENDAS 02 MG 44% SIM NAO
REGIAO DE VENDAS 03 MG 43% SIM NAO
ENTREGA MERCADORIA
NAO (CLIENTE FAZ RETIRADA) 8% SIM NAO
REGIAO
TIPO FRETE GEOGRAFICA
1-DESTINATARIO REGIAO NORTE 6% SIM NAO
1-DESTINATARIO REGIAO NORDESTE 6% SIM NAO
1-DESTINATARIO REGIAO SUL 6% SIM NAO
1-DESTINATARIO REGIAO SUDESTE 6% SIM NAO
0-REMETENTE REGIAO SUDESTE 2% SIM NAO
0-REMETENTE REGIAO SUL 1%  SIM NAO
0-REMETENTE REGIAO NORDESTE 0% SIM NAO
TABELA DE PRECO PRAZO MEDIO
01-TABELA PRECO PADRAO ATE 15 DIAS 5% NAO 10% SIM
01-TABELA PRECO PADRAO 16 A 30 DIAS 4% NAO 9% SIM
01-TABELA PRECO PADRAO 31 A 60 DIAS 3% NAO 8% SIM
01-TABELA PRECO PADRAO 61 A 90 DIAS 2% NAO 7% SIM
01-TABELA PRECO PADRAO 91 A 120 DIAS 0% NAO 5% SIM
02-TABELA ESPECIAL ATE 15 DIAS 3% NAO 5% SIM
02-TABELA ESPECIAL 16 A 30 DIAS 2% NAO 4% SIM

REGRAS DE DESCONTO E NEGOCIACAO — VERSAO ERP 129.00 - 30/06/2020
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Como exemplo descontos a serem aplicados de acordo com a tabela, seria configurado da seguinte forma.

Ex.: CONFIGURACAO 01 - REGIONAL/CLIENTE

" Tabela de Descontos - Parametrizagio g —r " Tabela de Descontos - Parametrizacio " Tabela de Descontos - Parametrizagio — —
[ ] 020 0004 el = i 000  @ooa
Do | o] Do | 7 el
Sequénca Bloco
Brypos 1 [pesconTo RecionaL | sequ.. . [PESCONTO REGIONAL Sequ... .
e Tio de Desconto. Y @ Too de Desconts
e v I Desconto Edtivel 2 ot o orrops 3 I~ Desconto Edtivel 2
— 3 3 é
SRS su -
0n- J 0] [Frvo) [FTvom)
v| csag Desaigho | Too | A 1 oo | A Oesaxio 1 Too | -
| 21 FORMULA LIVRE “4Personslzado J “4Personakzade ] 21 FORMULA LIVRE “4Personsiizads
= 17 GRUPO (QLIENTE) 2intero 2dntero i 17 GRUPO (QLIENTE) 2dntere
i, ko
16 REGIAQ (ESTATISTICA) 2intero 2dntero. 15 REGIAO (GEOGRAFICA) 2intero
15 REGIRO (GEOGRAFICA) 2intero 2dntero 14 UF (c6DIGO) 2dntero
%] %] o L
Varidvess Para a Sequinds) | Vardves Pars & Sequénga |
v| Ordem | varisvel Desaxdo 1 Too | - v| Ordem | varidvel | Too | -
l O 1 3 CLIENTE Zintero o 1 17 GRUPO (CLIENTE) Zintero
*PARAMETRIZAGAO DO DESCONTO 01
— —
Tabela de Desconto - Manutencio [EETEE)
s sean B[00
[ 1 DESCONTO REGIONAL = 1v]
s
CLIENTE DESCRIGAO CLIENTE % Desconto | % Min. Desco. % Max. Desco.
51| MAGAZINE 51 - DESCONTO ESPECIA 49,00 0,00 0,00] 14N3o Influenda
CLIENTE ESPECIFICO
51-MAGAZINE 51 - DESCONTO ESPECIAL
iIFj—lndi HH—Eni . BSEGrEyan . ESEGancelsn F8 - Relatdrio F3 -Outros
*CONFIGURACAO DO DESCONTO 01/SEQUENCIA 01
- —
ALTERA Tabela de Desconto - Manutengo e =)
LIMITE
Boco Sequénda
GRUPOS DE CLIENTE [ = ri-Aver asg
" 1 DESCONTO REGIONAL = 2~
38 PARCEIROS 01 48%  SIM NEO  sEQ.02
PARCEIROS 02 47% _ SIM NEo ** Exibir outros fi
¥| Registro | GRUPO (CLIEN DESCRICAQ GRUPO (CLIENTE) | % Desconto | % Min. Desco... | % Max. Desco...|  Comissio | o
M 102 MAGAZINES PARCEIROS 01 48,00 0,00 0,00 1-N&o Influencia
103 39 MAGAZINES PARCEIROS 02 47,00 0,00 0,00 1-NGo Influenda
i
iIFS - Induir HH—Eni . Gy . o= Cerlezlr F8 - Relatdrio F3 - Outros
*CONFIGURACAO DO DESCONTO 01/SEQUENCIA 02
= — —
Tabela e Desconto - Manutengio | o [ |
FIXO
o Hoco sequénda BRDO
—_— — = A [ 1 DESCONTO REGIONAL = 3 -] Fid - Filrar
REGIAO DE VENDAS 01 MG 46% SIM NAC
o i = wo
REGIAO DE VENDAS 01 SP 45%  SIM D REGIAO (ESTATISTL... | DESCRICAO REGIAC (ESTATISTICA) | UF (S16LA) | % Desconto | % Min. Desco... | % Max. Desco...|  Comissio | =~
REGIAO DE VENDAS 02 MG 44% SIM NAO 42 REGIAO DE VENDAS 01 46,00 0,00 0,00 1430 Influencia
REGIAO DE VENDAS 03 MG 43%  SImM NAO 42 REGIAQ DE VENDAS 01 R1 45,00 0,00 0,00 14N3o Influenda
42 REGIAO DE VENDAS 01 SP 45,00 0,00 0,00 1-N3o Influencia
43 REGIAD DE VENDAS 02 MG 44,00 0,00 0,00 1480 Influendia
44 REGIAC DE VENDAS 03 MG 43,00 0,00 0,00 1450 Influendia

m

[ ]
ii F3 - Incuir iﬂ—m- I 3= el I 9= Cairle=tzr

F8 - Relatério F9 - Qutros

*CONFIGURACAO DO DESCONTO 01/SEQUENCIA 03

REGRAS DE DESCONTO £ NEGOCIAGAO — VERSAO ERP 129.00 - 30/06/2020
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EX.: CONFIGURAGAO 02 - FRETE/ENTREGA

Tabela de Descontos - Parametrizacio

EEES|

Tabela de Descontos - Parametrizagso

=)

[ 73 - Incluir

(5 74 - Bxdur

Cédigo 571

Dados | campantes |

Bloco

@ng

Sequénda

| 2 |FRETE/ENTREGA
Tipe de Desconto

0-Principal =

Status

™ Desconto Editavel

@ F7- Consuitar

s
| 0+ [aTvota)

BaG0@

| sequénda
D <=

[ F3 - Incluir

[ F4 - Excur

Cédigo 57

Dados | Companhas |

Eloco

D N=RE]

Sequénda

B0 @

| 2 |FRETE/ENTREGA
Tipo de Desconto

0-Principal L2

[~ Desconto Editave!

¥| sequéndia

P <

@ F7- Consuitar

Status
| 0-+-] [xTIvoa)

T T
v| cédigo Descrigio | Tipo | o | Codigo Desarigio | Tipo | -
) 21 |FORMULA LIVRE 4Personalizado [ ) 21 FORMULA LIVRE 4-Personalizado [
GERLTCR 17 |GRUPO (CLIENTE) 2-Inteiro GRS 17 GRUPO (CLIENTE) 2-Inteiro
16 REGIAO (ESTATISTICA) 2-Inteiro 16 REGIAO (ESTATISTICA) 2-Inteiro
15 REGIAO (GEOGRAFICA) 2-Inteiro 14 UF (CODIGO) 2-nteiro
& £ 2
| Varidveis Para a Sequéndia) | Varidveis Para 3 &
v| ordem | varisvel Desaigio [} Tipo | - v| ordem | Varidvel Desaigio 1 Tipe | .
[} 7 [ENTREGA MERC, FHigico [] 10 TIPO FRETE 2-Inteiro
L M 1 15 REGIAO (GEOGRAFICA) 2nteiro |
* ~
PARAMETRIZACAO DO DESCONTO 02
ALTERA. Tabela de Desconto - Manutenggo ~ [E=En =)
DESC  FIXO  LIMITE COMISSAQ = p— oG
loco equinda
ENTREGA MERCADORIA . LI MAREN
" . sEQ.01 [ 2 FRETE/ENTREGA = =] [ F11-Filrar
NAO (CLIENTE FAZ RETIRADA) 8% SIM nEO
¥| Registro | ENTREGA MERC. % Desconto | % Min. Deseo.... | % Max. Desco. Comiss3o
14 112 8,00 0,00 0,00 140 Influenda
(23 3 - Inchir ‘ [ F4 - Excluir ‘ F8 -Relatério FS - Qutros
* -
CONFIGURACAO DO DESCONTO OZ/SEQUENCIA 01
e Al
ALTeRa Tabela de Desconto - Manutencio =)
DESC FIXO  LIMITE COMISSAD T m—
- loco equéncia
TIPO FRETE REGIAO GEOGRAFICA I 2 FRETE/ENTREGA LI I lll gFll—Hﬂa{ m
1-DESTINATARIO REGIAO NORTE 6% sIM nio
1-DESTINATARIO REGIAD NORDESTE 6% SIM NAO
1-DESTINATARIO REGIAO SUL 6%  SIM NAO e
1-DESTINATARIO REGIAQ SUDESTE 6% SIM nEO : 1-Destinatério 31 REGIAQ NORTE 14450 Influencia
REGIAOD SUDESTE 2% SIM NAO 113 1-Destinatério 32 REGIAO NORDESTE 6,00 0,00 0,00 14E0 Influendia
AL = = NAD 114 iDestinatério 33 REGIAO SUDESTE 6,00 0,00 0,00 150 Infiuenda
REGIAO NORDESTE 0% SIm NAO 115  1-Destinatério 34 REGIAO SUL 6,00 0,00 0,00 1o Influenda
116 0-Remetente 33 REGIAO SUDESTE 2,00 0,00 0,00 1E0 Infiuencia
[l 117 0-Remetente 34 REGIAO SUL 1,00 0,00 0,00
118 0-Remetente 32 REGIAQ NORDESTE 0,00 0,00 0,00 144G Infiuencia
[l
[ F3 - Incluir ‘ [ F4 - Exciuir ‘ F8 - Relatdrio F3 - Quiros.

SUGESTAO PARA OTIMIZACAO

Na no bloco de descontos 2, sequéncia 2, podemos observar que ha uma repeticdo de percentuais de descontos
aplicados. A condigdo para aplicagdo se difere apenas pela varidvel Regido (Geogréfica). E possivel agruparmos esta
informacao, de forma que se faga o langamento de apenas 1 registro com o percentual de descontos 6% que atenda

*CONFIGURACAO DO DESCONTO 02/SEQUENCIA 02

as 4 regides. Para isto o tipo de varidvel devera ser alterado para personalizado.

*Caso a variavel ja esteja em uso, o tipo ndo poderd ser alterado. Por isso recomendamos que estas regras sejam bem pensadas e definidas antes de se iniciar os
cadastros para evitar transtornos. No exemplo citado, a configuragdo da tabela de descontos foi excluida e refeita.

REGRAS DE DESCONTO £ NEGOCIAGAO — VERSAO ERP 129.00 - 30/06/2020
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Tabela de Desconto - Manutengdo — T [0 ] | " Tabela de Desconto - Manutencio Pt
Bloco. Boco Sequénda
Sequinca —— [80 I 3 = P — aaas
[ 2 FRETE/ENTREGA =T 2+] F11-Fio 2 FRETE/ENTREGA 2 v e
TIPO FRETE | REGIAD (GEOGRAFL... | DESCRICAO REGIAO (GEOGRAFICA)| % Desconto | % Min. Desco... | % Max. Dexco...
100 1Destnatinio 31 REGIAO NORTE 6,00 0,00 0,00 140 influencia 1-Destinatirio e A X
113 1-Destnatério 32 REGIAO NORDESTE 6,00 0,00 0,00 140 Influenda 121 ORemetente <Conteido Personalizado> 2,00 0,00 0,00 140 Influenda |
114 1-Destinatério 33 REGIAO SUDESTE 6,00 0,00 0,00 1430 Influenda 122 ORemetente <Conteddo Personalzado> 1,00 0,00 0,00 1430 Influenda P
115 1-Destnatério 34 REGIAO SUL 6,00 0,00 0,00 140 Influencia 123 ORemetente <Conteido Personalzado> 0,00 0,00 0,00 140 Influencia
4 116 ORemetente 33 REGIAO SUDESTE 2,00 0,00 0,00 14430 Influenca
! 117 O-Remetente 34 REGIAO SUL 1,00 0,00 LX) 1480 Influencia
i 118 ORemetente 32 REGIAO NORDESTE 0,00 0,00 0,00 140 Influendia
I = =
| ContidoNaListalnteiro([31, 32, 33, 34]) -
<[ ’
T T | <cTRL 3 insere. Use apenas a5
- = % [ =
BF-pdur | FF4-poue | & F8-Relatro | F9-Quios | @Fspde  QFpas o X} F8-Reatbio | F9-Quiros
i i RS irevi |

ANTES - VARIAVEL TIPO INTEIRO

DEPOIS - VARIAVEL PERSONALIZADA

Alterando o tipo de varidvel, foi possivel em um Unico registro, configurar o desconto aplicado para as 4 regies. A principio, esta

alteragdo pode dificultar um pouco a visualizagdo da informagao

na grade, porém havera um ganho e agilidade na manutengdo

das regras, e na performance da aplicagdo do desconto nos pedidos.

EX.: CONFIGURACAO 03 — DESCONTO EXTRA

Tabela de Descontos - Parametrizagio Jr—— [E=EE )
T ooo oooo
P Dados | Campanhas |
T Bow Sequénda
P4 -Exdur [ 3 [pesconTo ExTRA ¥| sequénca
T Tipo de Desconta i ]
[0-Principal ~| [¥ Desconto Editavel
CopGanc | o
-] [amvo
OF?—Cnmgdul [ o] [rmvoe
Varidves Disponiveis|
¥| cédigo Desaigio | Tio | o
o-out » 21 FGRMULA LVRE “+Personalzac @
A 17 GRUPO (CLIENTE) 2nteiro
16 REGIAD (ESTATISTICA) 2-Inteiro
15 REGIAQ (GEOGRAFICA) “4Personalizado
9] (7]
Variaveis Para a Sequénda
v|ordem | varidvel Descrigio | Tipo | o
b 0 11 TABELA DE PRECO 2Inteiro
I 1 & PRAZO MEDIO 4-Personalizado E
* -
PARAMETRIZACAO DO DESCONTO 03
ALTERA Tabela de Desconto - Manutengio - i
DESC  FIXO  LIMITE COMISSAO ’
- 8 Sequés
"TABELA DE PRECO PRAZO MEDIO o =i [Dris-Fivar BAG
2 " [ 3 DESCONTO EXTRA K| 17
01-TABELA PRECO PADRAC ATE 15 DIAS 5% NEO  10%  SIM
01-TABELA PRECO PADRAO 16 A30 DIAS 4% NAO 9% SiM ** Exibir outros filtros
01-TABELA PRECO PADRAO 31A60DIAS s Mo sw Mo ||| Regsto DESCRICAO TABELA DE PRECO | PRAZO MEDIO | % Desconto | % Min. Desco... | % Max. Desco... | Comissio |«
01-TABELA PRECO PADRAO 61 A 90 DIAS 2% NAO 7% SIM 124 1 PADRAO <Conteddo Personalizado> 5,00 0,00 10,00 0O-Influencia
01-TABELA PRECO PADRAQ 91 A120DIAS 0% NAO 5% SIM 125 1 PADRAQ <Conterido Persanalizado> 4,00 0,00 9,00 0-Influencia |
02-TABELA ESPECIAL ATE 15 DIAS 3% NAD 5% SIM 126 1 PADRAO <Contetido Personalizado> 3,00 0,00 8,00 O-Infiuendia L1\
R EoTTE = o P 127 1 PADRAD <Contetido Personalizado 2,00 0,00 7,00 oinfuenca | ||
128 1 PADRAD <Conterido Personalizado> 0,00 0,00 5,00 0-Influendia
129 2 ESPECIAL <Contetido Personalizado 3,00 0,00 5,00 0-Influencia |
130 2 ESPECIAL <Conteido Persanalizade> 2,00 0,00 4,00 G-Influencia
- |
EntrevaloresInteiro(31, 60 P )
t ' Testar Cédigo
| '
<CTRL> + <ESPACO> Escolhe funghes a inserr.Use apenas a5 fungées ispanieis.
[ 73 - Incluir ‘ (S F4-Exchir ‘ Glsecieizay [Blesecanc F8 -Relatério F9-Outros

*CONFIGURACAO DO DESCONTO 03/SEQUENCIA 01

Este terceiro desconto, é possivel ser alterado pelo consultor, logo no cadastro de Parametrizacdo de Descontos, sera marcado
como “Editavel”. O campo % Max. Desconto é informado para restringir os percentuais de desconto que o consultor pode

conceder ao cliente.

Este desconto também podera influenciar a comissdo do consult

REGRAS DE DESCONTO £ NEGOCIAGAO — VERSAO ERP 129.00 - 30/06/2020
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EXEMPLO PRATICO — TABELA DE DESCONTOS, PARTE 2 — DESCONTO POR ITEM

Consideremos um desconto de acordo com a linha do item vendido. Este desconto deve ser aplicado ao item, e ndo ao pedido

como um todo.

LIMITE

COMISSAO

ALTERA

< ~
= 01-ADULTO 3%  SIM 0% NAO oL @
= ~ o
& 02-INFANTIL 2,5% SIM 0% NAO
o P
03-TEEN 4%  SIM 0% NAO
Tabela de Descontos - Parametrizagio pr— === .
o Ta;:: Ge Descono A B ) o = L ] |
EFi -t | | Campantas | | 4 LINHA ESPECIAL = 1~ M
e oy
EFq e I 2 IUNHA EECn WS ¥| Registr LINHA (IT. DESCRICAQ LINHA {ImemM) Yo D ito_| ¥ Min. D Yo M; D C &
bl G e e Ty B d t =2 131 1 ADULTO < 3,00 - u,;é y u,gﬁ 1-NEo Influencia
| _ 1iem = | e | 132 [ AN 2,50 0,00 0,00 140 Influendia
EElis 133 3|TEEN 4,00 0,00 0,00 1-Ngo Influencia
| @er-cmel | o] o
| Desrico | Tipo | P
b 23| COBIGO DO DOCUMENTO 4-Personalizado (] ‘
| &I 21 FORMULA LIVRE 4Personalizado ‘
| 20 FAMILIA 2Intsiro
| 19 GRUPQ (ITEM) 2-Inteiro B |
| Varidveis Para a Sequénca E E
| | Variavel Desaigio | Tipo | ‘
I 14 ] 22 LINHA (ITEM) 2nteiro l
‘
F3-i_nd. | [ F4 - Excuir FS Serer F.a-gan(e\ar F8 - Relatdrio FS - Quiros
*PARAMETR/ZZ\ng E CONFIGURACAO DO DESCONTO 04
EXEMPLO PRATICO — TABELA DE DESCONTOS, PARTE 3 — DESCONTO PARA CAMPANHA
< ALTERA
Z FIXO LIMITE  COMISSAO
<
a
> -
S 01-VENDA 9%  SIM 0% NAO SEQ. 01
5 02-MOSTRUARIO PARCIAL 13% NAO 18% SIM
Tp)
o 04-MOSTRUARIO BONIFICADO 30% SIM 0% ZERA

TABELA DE DESCONTO PARA A CAMPANHA

Segundo a tabela, 2 dos descontos sdo fixos, e um editdvel. Para realizar esta configuragao, serdo necessarios entao 2
blocos de desconto. Na aba Campanhas, deve ser informada a campanha utilizada, e removido a campanha Zero,
para que seja aplicado estritamente para pedidos desta campanha.

" Tabelade Descontos - Parametrizagio — =] Tabela de Descontor -Parametraagio T[S |~ Tabela de Descontos - Parametrizagho — T e |
[ww@m = 000 FEEry [l = 004 RB0a||[ we e o0a T

Oads | Carparts | Oedes | Campartas | Oader Canprts | [

F3 - Incur 3F3-Indsr 3F3-lowr
Brnny, By | [ el
=15 s fove oo j_l' Seaince Bty & [oue e mAE j_l‘ Seminge Bty Y COPNE 10000
= To de Desconto v Tioo d Desconto ) : -
— - I Desconto Editivel Fy— ¥ Desconto Edtivel B
: “

Qoo [ c=IF0 LR

[ Varsoes Dsponives | |

| cédgo |7 |

» 21 FORMULA LIVRE “4Personalzado
[ 17 Gupo (@B 2inoes my =

16 REGIAO (ESTATISTICA) 2-dntero 16 REGIAO (ESTATISTICA) 3
15 arcti (oGRAFiCA) +Persanalzad 15 Reciko (EOGRARCA) Apersratznds
s a 2 a
v‘r":m [ vanbvel Descio e | 'an bl (Come|
D 0 5 A0 T D o S GASIICACIO T
r r
|

*PARAMETRIZACAO E CONFIGURACAO DO DESCONTO 04

REGRAS DE DESCONTO £ NEGOCIAGAO — VERSAO ERP 129.00 - 30/06/2020
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Caso o desconto para a campanha seja Unico, apenas este bloco deve estar relacionado a campanha. Caso seja um
desconto adicional/cumulativo, todos os descontos anteriores devem ser vinculados para aplicacdo aos pedidos.

Tabels de Descontes - Paeametrizagho - - . o s il | [ Tabeta de Descontes - Preametrizacio -— ST
oo [ w] oa0 LKoaon cadon [ ] a0 auau |
Qra-pan | D0 | comperbas | Qrs-pan | Camparhas |
soca Sequns wlcamparha| _Desaigia Cangana 5
Erstoar | T [peScone necioAl v]seasncs Ers-poe ¥ 0
. v B o ToEmmA
o de Descnio
- I~ Descontn Edtével 2
St L
@rr- o] oo @rr-
o] coomn | Descreio |
W 7 s
Saosn 7 P CLETE afes
15 REGIAD (GEDGRAFICA) APersonaknado
14 UF (C6D1GT) o
(9] [
of ondem | vareet [ Desngie | Te
1 F a0 =
Y 1 16 REGIAD (ESTATISTICA) Zinters
*DESCONTO REGIONAL, SERA APLICADO A PEDIDOS SEM CAMPANHA E COM CAMPANHA 06
— —_— — —

Tabela de Desconto - Manutengao o | 5 ) Tabela de Desconto - Manutengao o | B |
Boco Sequénda BR3 Bloco Sequéncia TRARE]
| 5 CAMP. JUNHO FIXO =~ 1] (G P11 -Fitrar | 6 CAMP. JUNHO EDITAVEL ] 1v] (GF11-Fitrar

| Registro | CLASSIFICAC...|  DESCRICAO CLASSIFICAGAG | % Desconto | % Min. Desco... | % Max. Desco... | Comisso » ||| ¥]_Registro_|cLAssIFICAG... |  DESCRIGAO CLASSIFICACAO | % Desconto | % Min. Desco... | % Max. Desco...|  Comissdo
134 1 VENDA 5,00 0,00 0,00 1NZo Infiuenda 0| 138 MOSTRUARIO PARCIAL 13,00 5,00 13,00 0-Influenda
¥ 135 [RIIE] MOSTRUARIO BONIFICADO 30,00 0,00 0,00 27era
| rmm——— | rmm——
[@F3-mcur | [EF4-Exduir F8 - Relatdrio F9 - Qutros. [@F3-mdur | [EF4-Excuir F8 - Relatério F9 - Qutros.

*CONFIGURACAO DOS DESCONTOS DA CAMPANHA 05 E 06

EXEMPLO PRATICO — TABELA DE DESCONTOS, PARTE 4 — DESCONTO FINAL (POR VALOR)

Para desconto do tipo Desconto Final, é possivel utilizar a varidvel “VALOR LIQUIDO TEMPORARIO”, que armazena
temporariamente um cdlculo do pedido aplicando os descontos anteriores. O bloco para este desconto sempre serd
“9999”, como indicacdo que este serd o Ultimo a ser aplicado.

Ex.: Um pedido no valor de RS 10.000,00 como valor bruto, ao aplicar os descontos principais, dos itens, e de
campanha, obtém-se o valor calculado de RS 5.028,00. Utilizando este ultimo valor como critério para célculo, pode
ser aplicado mais um desconto, de acordo com a tabela abaixo.

9999:FAIXA DE VALOR

ALTERe

DESC FIXO LIMITE COMISSAO
VALOR LIQUIDO TEMPORARIO
ENTRE R$5000,00 A R$ 10000,00 1% NAO 2% SIM
ENTRE R$10000,01 A RS 15000,00 1% NAO 3% SIM SEQ.
ENTRE R$15000,01 A R$ 20000,00 1,5% NAO 4% SIM 01
ENTRE R$20000,01 A RS 25000,00 1,5% NAO 5% SIM
ACIMA DE R$25000,00 2,5% NAO 6% SIM

TABELA DE DESCONTO FINAL SOBRE VVALOR

O valor final do pedido, para este exemplo, aplicando 1% de desconto final seria R$4.977,72.

REGRAS DE DESCONTO £ NEGOCIAGAO — VERSAO ERP 129.00 - 30/06/2020
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Tabela de Descontos - Parametrizagio

o | [ [ |

.

Cédigo 54 T WANE! aaE Tabela de Desconto - Manutencag IR -k =)
D5 o | Oaes | campanhs| Islum S . Isu - a— FTWARE]
D - Sequénda = =
Brspdic | [ oo [FAbaDEVAOR | sequencs

Tipo de Desconto E ! ¥| Registro | VALOR LIQUIDO TEMPORA... | % Desconto | % Min. Desco... | % Max. Desco...|  Comissio | -
2-Desconto Final - [ Desconto Editavel 137 <Conteddo Personalizade> 1,00 0,00 2,00 0-nfuencia | |
Status » 138 1,00 0,00 3,00 0-nfiuenda
[ 0] [rvo) bl 133 <Conteiido Personalizado > 1,50 0,00 4,00 0-Influenda =
I 140 <Contedde Personalizado> 1,50 0,00 5,00 0-Infuenda
RSO 141 <Contedo Personaiizado> 2,50 0,00 6,00 0-nfluenda
Desdricgo | Tipo | -
4 |[EMPRESA 2Inteiro
3 |CLEENTE 2-Inteiro
2| SUPERVISOR 2-nteiro L =
T i al e
i EntreValoresDecimal (10000.01, 15000) - e
g =]
Varigveis Para a Sequéncia |
v| oOrdem | varidvel Desarigio | Tipo |
» 3 VALOR LIQUIDO TEMPORARIO 4Personaiizado s

T

<CTRL>+<ESPACO> Escolhe funcfies a inserir.  Use apenas as fungbes disponiveis.

EXEMPLO PRATICO: APLICACAO EM PEDIDOS — MODULO FATURAMENTO

Os descontos sdo processados sempre ao gravar o
pedido. Eles também podem ser processados

manualmente, ao clicar no botdo % ao lado dos

percentuais.

(& F3 - Incluir | [ F4 - Execluir ‘ [elrs-Gravaray (EOE F8 - Relatdrio F9 - Qutras
*CONFIGURACAO DO DESCONTO FINAL / POR FAIXA DE VALOR
Cadastro do Pedido de Venda | [
Cédge R0 Quaa A
- | Clente Emissdo
(3F3-1ndic 51| [MAGAZINE 51 - DESCONTO ESPECIAL @ [25/06/200 5|
(S F4-Exciur | Dados Princpais | Comissionados | Dados para Entrega | Dados para Faturamento | Informagses de Frete/Transparte | Outros | pre ¢ | >
Tabela Condicgo
7] [Faorio ] [sooms =
razo Desconto Valor Desconto
o/30/60 | ﬂ s o 40 | | 0,00
@ F7 -congutar N
o » e | | | |z
Fa-gelatério | [ ]
¥|seqimpres...| rtem | Desaicgo do [tem Jund..|  Quantdade | valorunitirio | T ~
F12 - Impressdo 1 72 PRODUTO LINHA ADULTO UN 10,0000 216,5000
2 73 PRODUTO LINHA INFANTIL FD 5,0000 270,6000
F3-Outros. |
Il
= '
% Desconto do Item
B e [—
TotalBruto:[ 3518.00 Desconto:|  1977.87 Total Liguido:| 154013

TABELA DE PRECOS

Para que os descontos sejam aplicados no pedido, é necessdrio que a tabela de pregos permita descontos. Devemos
nos atentar aos dois campos da tabela de precos.

L

= (=] 5 [t
Cadastro de Tabela de Prece (0 =& .
cadigo |1 T WA NE] 20080
Do | 2 | ttens | observaggo | Pessoas Habitadas |
Descricio
[SF4-Excuir | [paDrAG [¥ Frete Embutido [V Permite Lancar Desconto
Tabela Padrio [~ Blogueia Descontos Manuais
0--- |‘NDEHMDA I™ Preencher Percentual de Impostos para Impressao
|~ Disponivel para [ Vaiidade D 0 de Prego por
[V Pedido de Venda Tnidio Fim 7 Yariagio I Grupo de Yariasdo
@ F7 -Congultar| | [ Assisténcia foorzom  H @ @] ||F I Grupo de cor
I~ Pedido de Industrializago T cabamenta I Grupe de cabamento
FB-Relatério | °
-+ | |INDEFINIDA
F9-Qutros. I o]
[~ Condiggo de Pagamento
¥| cedigo | Descricio da Condicio de Pagamento 1 Tipo |

N Al

[~ Condicdo de Pagamento da Tabela

| Condicgo Desariio da Condigio de Pagamenta | Tipo |
2 30DIAS 0-valor
3 45DIAS 0-Valor
4 60 DIAS 0-Valor

&)
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Permite Langar Desconto: Indica que o pedido
permitira langamentos de descontos. Se
desmarcado, os campos de descontos serdo
desabilitados, indicando que a tabela de preco
final dos produtos.

Bloqueia Descontos Manuais: Quando
marcado, ird permitir apenas os descontos
padrées da regra, impedindo a digitacdo de
novos descontos, e alteracdo de descontos
editaveis.
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ExemprLo 01

Em destaque, algumas das informacdes utilizadas como critério para aplicagdo dos descontos.

-
Cadastro do Pedido de Venda | L Cadastro do Pedido de Venda | o] ]
Cédigo 61,259 - 1 N NE] a.a0.0 @ cédign 61.259 - T NANE] Q.88 &
Emiss&o = diiente Emissio
BMAGAZINE 51 - DESCONTO ESPECIAL @ [s062020 B (3 F3 - Inchir +-| [MAGAZINE 51 - DESCONTO ESPECTAL @ [05200 B
= Dados Prindpais | Comissionados | Bados para Entrega | Datos para f | Ses de F sporte | Outros | Pre 4 | »| || [(E1F4 -Excur | Dados Prindpais | comissionados Dados para Entrega | pados para | s de Frete/Transporte | Outros | pret | |
Tabela fcondiczo [~ Enderego De A g
[ F5 - Gravar 1] [Pacric ;ul S0DIAS = I T revisio de Said:al Dias  Local de Entrega - Nemero
_‘ Entregar [D4f07/2020 5] 5 | ENDERECO REGIAO SUDESTE ~| |87
[3 76 - Gancelar | Prao ﬂi"’iﬁ;’mmm " “na‘:;‘n“m"m CEEEL Bairro Cidade P
n [or30/e0 5| . . TR e Usk WG [3300-000
7 = @ F7 - Consultar . =
of =] e o SR ae Insigio Estadual Utiizacko em Documentos _ Tipo de Endereca  Cod.nd.
— , Fa - Relatiris [NF - END.DESTINATARIO  [PRINCIPAL =277 |||
¥[sequmpres... | 1tem Descricio do Item [unid.. | oQuantdade | valoruniténo | T Outros
y T YT TR = 0,000 215,50 F12-Impressio | | Pedida(s) do Consultor Ordem de Compra Base pf Cobranga
|
2 7% PRODUTO LINHA INFANTLL £ 5,0000 270,6000 ‘ | | [0 EEl
= F9-Qutios | | Vendap/Clente  Campanha
22020 | | 0] [moEFmvA [~ Pagamento Antecipado
Promessa Ent. Total Parceria (2l P T e
lﬁ- 7 & | UJ |[NDEFMDA ™ VIr. e Venc. de Duplicatas Digitaveis
~ Observagio
4 »
% Desconto do Item
Ba | | | | B B 0 . '
| Total Bruto: 3.518.00 | Descontor 1.977.87 | Total Liquido:| 1.540.13 | TotalBruto:]  3.518,00 nto:| 1.977.87 | Total Liguido:|  1.540,13
PEDIDO COM DESCONTOS APLICADOS

Ao posicionar o cursor do mouse sobre o desconto, é apresentado um “hint” informando a origem de cada desconto.

e R T T R N I
Tabela Condigdo

| 1:-] [paDREC ] [s00ms

Prazo: %o Desmrﬁ Valor Des
| 0/30/60 0

o[ = =

B=:1/5=31/R=:1119
“Comiss&a:1-NEo Influsncia
T

¥| seqmpres... | 1tem | Descrigio do Item |unid... |  Quantidade | Valor Unitério
M 1 72 PRODUTO LINHA ADULTO UN 10,0000 16,5000
2 73 PRODUTO LINHA INFANTLL D 5.0000 270.5000
DESTAQUE DO DESCONTO APLICADO
- Wy 2,
Identificando a regra pelo “hint”:
° B => 1: BIOCO 1 Tabela de Desconto - Manutengdo m e E‘E@‘
Bloco Sequéncia FWATE]
° S => 1. SeqUéncla 1 [ 1 DESCONTO REGIONAL -] [ M
° ** Exibir outros filtros
[ ]

R =>119: Registro 119.

| Registro DESCRICAC CLIENTE

FFY 4GAZINE 51 - DESCONTO ESPECIA

% Desconto_| % Min. Desco...
43,00 0,00

% Max, Desco...
0,00

Comiss3o

150 Influendia

BF3-Induir | EFa-Exdur | [ oo

F8 - Relatirio

F9-Quiros.

Os descontos editaveis, sdo destacados em amarelo, indicando que o usuario pode alterar aquele valor. No pedido
de exemplo, o 32 desconto é editavel, e corresponde ao “Desconto Extra”

hd| |3._ODIA5

Fm
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% Desconto

|
B=:3/5=:1/R=+125 A
*Comizsdo MHnfluencia

Linid. . Cnantidade

Valor | Inité
DESTAQUE DO DESCONTO EXTRA
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Ao editar o desconto, o percentual maximo é validado, de acordo com o configurado na atribuicdo de descontos.

L]
Cliente Emissdo

'] 51-:+| [MAGAZINE 51 - DESCONTO ESPECIAL B [2s/06/200 Bl

Dados Principais | Comissionados | Dados para Entrega I Dados para Faturamento | Informacdes de Frete/Transporte | Dutrcsl I

Tabela Condicio

[ 1:+] [ PaDRAG = 30018

Prazo: % Desconto Valor Des

['oj30/80 =] :I sof sww 2
l_l_l_ L L " .

= 2 e I'Waming g
L

¥ Seq‘lmpras‘.‘l

|

Valor Unitdrio

[ / Percentual de desconto o méximo
a 1 ¥ & k Maximo permitido: 9,00% 216,5000
J . 2 270,6000

EDICAO DE DESCONTO EXTRA

No relatério ou impressdo do pedido, é possivel também adicionar tags com as descri¢des e origens dos descontos
para identificacao.

Relatorio de de Documento E L1 ) il
SRIAEA|Q oxn-qQ@|dn LR
A iy = e S S e e e . mvivwavaY . i -
Cliente....: 51 - MAGAZINE 51 - DESCONTO ESPECIAL Emiss¥o...: 29/06/2020 Previs#o.: 04/07/2020
CPF/CNPJ. 016.086.336-83 R.G/I.E: 14815636 Classific.: VENDA Prom.Ent.:
Endereco. ENDEREGO REGIAO SUDESTE, 28227 : MANUAL
BatEro: waax
Cidade.....: UBA
Estado.....: MG CEP: 36500-000 : INDEFINIDO
Telefone...: : INDEFINIDA
Grupo......: INDEFINIDO : ATIVO(A)
E-Mail... : jeannypaiva@teksystem.com.br PADRAO F
30 DIAsS
Desconto ($) : 0,00 Desconto (%) : 49/8/4 Prazos....: 0/30/60
Blocos de Desconto: DESCONTO REGIONAL=49/FRETE/ENTREGA=8/DESCONTO EXTRA=4
Origem dos Descontos: B=> 1/ §=>1 / R=>119-Desc.: 49; B=> 2/ §=>1 /| R=>112-Desc.: 8; B=> 3 / S=>1 /| R=>125-Desc.: 4
Consultor..: Preposto..:
Supervisor. :
Item Descricao do Item Familia Und Quant. Vlr.Unit. Total Bruto Desconto Total Liq.
72.10 PRODUTO LINHA ADULTO - BLACK N 1 INDEFINIDA UN 10 216,50 2.165,00 1.219,07 945,93
Descontos (%): 3
Blocos de Descontos:LINHA ESPECIAL=3
Origem dos Descontos: B=> 4/ $=>1 / R=>131-Desc.: 3
73.2 PRODUTO LINHA INFANTIL - MOGNO INDEFINIDA FD 5 270, 60 1.353,00 758,80 594,20
Descontos (%): 2,5
Blocos de Descontos:LINHA ESPECIAL=2,5
Origem dos Descontos: B=> 4/ S=>1 / R=>132-Desc.: 2,5
Tipo Frete.: Remetente-Contratado Previs&o Frete: 154,01 Frete Embut.: Sim Total Bruto...: 3.518,00
Peso Bruto.: 295,00 Peso Liquido..: 259,25 Total de Desc.: 1.977,87 (56,22%)
Qtde. Itens: 15 Total Liquido.: 1.540,13
2 e :
IMPRESSAO DE PEDIDO PERSONALIZADA COM TAGS DE IDENTIFICAGAO DOS DESCONTOS
Pedido com Campanha, e Desconto por Faixa de Valor.
Cadarr o P g Vo B = TSIERE| = catniro o Peide o Vensi - o G do e e Vet - — =
o T aoo IERENG YR ) e aga ddaa @ L I aoo [EREN IR IR}
e e
B | i) e ek N Qepas o] e oo wan @) fwan 3] Brsey "5 prmmEees S @ e T
(Ers-pow | Cads Privcoss | | | | [ ovvos| et o] || DFAcuce | oo rcpos Gomasorados | s prs Entegs Do para Potursments | Infomegies de FreteTrarsporte | Outros | Fret |+ | ||| (r4-pckar | Comms | | | Outros | et 2]
e ™ ok 2 “"“”',—_l"‘"""h—, e B - T ey
- — s | e =1 o | P o I e — |
=5 <) i e e e e —l e |
- - -
o = = B | J-2= i ||| Szt | e e il on Docenizs_ T e Emeregn ok
- p = - femmwow | proeosmes  pmma [ aw
P R T o | e || e — ] prepem [P = —
Fi2 T2 PRODUTG LI, ADLLTO. ) 30,0000, 28,500 - o a 4 verca | ! P12 2
! 1 7 moomowes rewm o o man | B — s - s (17 ]
| Feaws | 3 s commmes e w s 20000 miay oy ||| ooy e m%v e L —
i 3 F [ 5 prmie v ol
% Comesaio por Produss [ 3] -] [rosrraca rwe
j coap | nisde] % vend | | remds b T
|ﬁ Eimar o O w ; ‘ :
Total uter| 11 305,00 Descontarl & 30797 Total Liuider| 499643 Yot vt 11 3050 Descomter| 630737 Total b A543 TotalBrute| 11 3500 Desconta G Total ouiderl 4 30,43
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Cliente....: 22007 - CLIENTE 22007 REGIAC VENDAS 01 - UF=RJ Emisséo...: 25/06/2020 : 04/07/2020
CPF/CNPJ...: 39.451.752/0001-04 R.G/I.E: 84888443 Classific.: VENDA Prom.Ent. :
Enderego...: RUA ARRAR - P: 22007, 13321 Origem....: MANUAL
Bairro.....: TESTE Ord.Compra:
Cidade.....: SAQO JOAC DE MERITI Ped.Consul.
Estado.....: RJ CEP: 25520-070 Banco.....: BANCO ITAG BBA S.A.
Telefone...: Situagdo..: CARTEIRA/TROCA/BANCC
Grupo......: REDE AKI - RJ : ATIVO(A)
E-Mail.....: j@teksystem.com.br ....: PADRAO
Cond.Pag..: 30 DIAS
Desconto (§) @ 0,00 Desconto (%) : 46/6/4/9/1 Prazos....: 0/30/60

Blocos de Desconto: DESCONTO REGIONAT=46/FRETE/ENTREGA=6/DESCONTO EXTRA=4/CAMP. JUNHO FIX0=9/FATXA DE VALOR=1

Origem dos Descontos: B=>1/5=>3 | R=>105-Desc.: 46; B=> 2/ §=>2 | R=>120-Desc.: 6; B=> 3/ §=>1 / R=>125-Desc.. 4,B=> 5/8=>1/
R=>134-Desc.: 9; B=> 9999 / S=>1 /| R=>137-Desc.: 1

Consultor..: CONSULTOR 14827 Preposto. .:

Supervisor.: SUPERVISOR 24632

Item Descrigac do Item Familia Und Quant. V1r.Unit. Total Bruto Desconte Total Ligq.
72.10 PRODUTO LINHA ADULTO — BLACK N 1 INDEFINIDA UN 10 216,50 2.165,00 1.214,55 950,45
73.2 PRODUTO LINHA INFANTIL - MOGNO INDEFINIDA FD 8 270,60 2.164,80 1.214,44 950,36
75.2 PRODUTC LINHA NEUTRAL - MOGNO INDEFINIDA UN 8 882,00 7.05¢,00 3.958,38 3.097,62
Tipo Frete.: Destinatério-Contrata Previsfo Frete: 399,87 Frete Embut.: Sim Total Bruto...: 11.385,80
Peso Bruto.: 394,40 Peso Liquido..: 353,68 Total de Desc.: 6.387,37 (56,10%)
Qtde. Itens: 26 Total Liquido.: 4.998,43

*IMPRESSAO DO PEDIDO COM CAMPANHA

Campanha —— [ o) o .
ey ~ @oa  ooaoa| Acampanha 6, pode ser utilizada no pedido,
T e e v anatia pois estava liberada para o consultor.
EFa-Excir | Y| CDNSuLTURM@ﬂ/R
[Bles
|97 o
Tabela de Descantos - Parametrizaia T IS T Tabeta de Descontos - Paramet - Lo o] . ~ . .
poy ==, aon  sepall e son  wewa| Parao pedido ndo foiaplicado o desconto
e i B 2= para os itens, pois eles ndo estavam
Bepan| [ Emeed im.. Drs-pase ¥ [posaen . .
: —— T vinculados a campanha 6.
@77 oo
| | B
— -
- B a -
g == .
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TABELAS DE NEGOCIAGCAO

A Tabela de Negocia¢do é um recurso que impde um limite de descontos com influéncia no percentual de comissao
do pedido, considerando a familia e o prazo médio maximo de negociagao.

A utilizacdo de comissao por tabela de negociacao, requer primeiramente que o parametro seja habilitado.

(= [

Configuragio de funcionamento do sistema

[ Config. Gerais P
5B Config. Empresa
B Langamentos Principal | Assisténda | Outros Padrdes | Reserva Comiss@o | Carga | Duplicatas | Frete | NotaFiscal | crre | 41 *|

& Faturamento N
[ Documentos Fiscais Comissdo Diferenciada (*)

[ DFe -Doc. Fiscais £ [ Empresa I~ Cliente I™ Tipo de Produto [~ Lirha

[ Perfis Padrdes
B custos [V Utiiiza Tabela de Negodacdo (%) Impostos
B Producgo L [¥ Calaular IRRF/ISSQN/PIS/COFINS/CSLL

B Contabiidade

B Livro Fiscal

[ Bloqueio de Documi % IRRF s{ Comissao 1,50
~B esocal
B Departaments Pess % IRRF 5/ 1/12 Avos 1,50 @
- Apuracio de Custo % PIS/COFINS/CSLL 5/ Comisso 4,65
- BI - Inteligéncia de Nec
~[B Caixa
B ColetorLeftor Valor limite para dispensa

[ Composicio de Itens
@ Contabiidade Valor limite para dispensa 1/12 Avos 0,00

% PIS/COFINS/CSLL 5/ 1/12 Avos 4,65
0,00

[ Departamento Pessoal
[ Envio de E-mail

@ Estoque

- eSodal

[ Financeiro

B Gestdo da Qualidade ™
< i + (%) Configurages Gerais

@ cancelar | [ Gravar

Ao utilizar o parametro, os percentuais de comissdo passarao a ser configurados na Tabela de Negociacao, que pode
ser acessado em Cadastros > Informacdes Comerciais > Tabelas de Desconto e Negociacdao > Tabela de Negociacao.

Cadastro da Tabela de Negociagio [ESE==)
cadgo B (n NE] [ERENERP]
[JF3-Indur | Desaicio
[ceral
Srs-pdar | e Prazo Médio
¥| Famiia_| DesaricSo da Famiia ~|¥| Dias
2 0 |INDEFINIDA
4|GRUPO DE LOJAS 01 = £
3 GRUPO DELOJAS 03 99,599
@ 77 - Conguitar
F8 - Relatirio
F9 - Outros Comissio
¥| % Limite de Desco... | % venda (Consut.. (Consult....| % Venda (supervis. (Supervs...
M 4,00 5,00 2,00 3,00 0,00
5,00 4,50 1,50 2,00 0,00
11,00 4,00 1,00 1,00 0,00
99,00 0,20 0,00 0,10 0,00

EXEMPLO DE TABELA DE NEGOCIACAO

Para avaliar a validade do pedido considerando os critérios da tabela de negociacdo, sdo consideradas

cumulativamente as seguintes questdes:

= Tabela

=  Familia

=  Prazo Médio (maximo para aplicagdo)
= Desconto (maximo para aplicagdo)

A selecdo da Tabela de Negociacdo a ser adotada para o pedido, segue a seguinte ordem de precedéncia:

Tabela informada no cadastro do Cliente.

Tabela informada no cadastro do Consultor de Vendas.

Tabela informada no cadastro do Supervisor de Vendas.

Tabela informada através de regras da “Atribuicdo de Tabela de Negociacdo”

PwnN e

Este manual ird abordar a 42 opgdo, que requer o uso de regras semelhantes as utilizadas para atribuicdo de

descontos.

REGRAS DE DESCONTO E NEGOCIACAO — VERSAO ERP 129.00 - 30/06/2020
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Conside

ragoes:

1. Ainformacgdo de Prazo Médio, pode ser configurada na “Atribuicdo de Tabela de Negociacdo”, logo, fica a
critério da empresa escolher qual o local considera mais pratico para configuracao.

Caso a definicdao das comissdes aplicadas ndo necessite de outros critérios além dos apresentados nesta
tabela, a empresa pode optar por definir a tabela em um dos trés cadastros citados acima, pois o cadastro de

Atribuicdo de Tabela de Negociacdo é opcional.

Caso as defini¢cdes sejam exclusivamente regras, as “Tabelas de Negociacdo” nos cadastros de
Clientes/Consultores/Supervisores, ndo devem ser informadas.

ATRIBUICAO DE TABELA DE NEGOCIACAO
A atribuicdo da Tabela de Negociacdo ocorre de forma semelhante ao desconto. Teremos que definir a sequéncia

para atribuicdo, e quais varidveis serao utilizadas como critério.

E possivel criar uma Unica sequéncia com o conjunto de regras, ou vdrias sequéncias com diferentes critérios.

EXEMPLO PRATICO: CONFIGURACOES
Para exemplificar melhor, vamos considerar a tabela para atribuicdao de descontos.

GRUPO DE CLIENTE

TABELA DE PRECO

TABELA DE NEGOCIAGAO CAMPANHAS

Gs:&’nglE 38-MAGAZINES PARCEIROS 01  06-ESPECIAL - MAG PARCEIROS01 6 - COM.GRUPOLO1|C3% 0-

e 3 9 MAGAZINES PARCEIROS 02 07-ESPECIAL - MAG PARCEIROS02 7 - COM. GRUPO L 02 | C2,5% INDEFINIDO
CLASSIFICACAO PRAZO MEDIO CAMPANHAS

seq.02| O1-VENDA ATE 120 D. 3 - COMISSAO CAMPANHA JUNHO .

CAMP-— 02-MOSTRUARIO PARCIAL ATE 90 D. 3 - COMISSAO CAMPANHA JUNHO CAMPANHA
04-MOSTRUARIO BONIFICADO  ATE 60 D. 3 - COMISSAO CAMPANHA JUNHO JUNHO
CONSULTOR PRAZO MEDIO CAMPANHAS
26366 - CONSULTOR 26366 ATE 120 D. 4 - NEG.CONSULTORES ESP. | L 22,25
26381 - CONSULTOR 26381 ATE 120 D. 4 - NEG.CONSULTORES ESP. | L 22,25
10781 - CONSULTOR 10781 ATE 120 D. 4 - NEG.CONSULTORES ESP. | L 22,25

Q031 13500 - CONSULTOR 13500 ATE 120 D. 4 - NEG.CONSULTORESESP. | L 22,25 o
14927 - CONSULTOR 14927 ATE 90 D. 4 - NEG.CONSULTORES ESP. | L 22,25 INDEFINIDO
25045 - CONSULTOR 25045 ATE 90 D. 4 - NEG.CONSULTORES ESP. | L 22,25
14927 - CONSULTOR 14927 DE 91 A 120 D. 5 - NEG.CONSULTORESESP. | L4 | C7%

25045 - CONSULTOR 25045 DE 91 A 120 D. 5 - NEG.CONSULTORESESP. | L4 | C7%

REGIAO (GEOGRAFICA) TABELA PRECO :;READZI% CAMPANHAS
33-REGIAO SUDESTE 01-PADRAO ATE 30 D. 8 - SUDESTE | PZ30 | - LIM 12%

34-REGIAO SUL 01-PADRAO ATE120D. 1 - SUDESTE | SUL | CENTRO | - LIM 10%
41-CENTRO-OESTE 01-PADRAO ATE120D. 1 - SUDESTE | SUL | CENTRO | - LIM 10%

33-REGIAO SUDESTE 01-PADRAO 31A120D. 1 - SUDESTE | SUL | CENTRO | - LIM 10%

SZ%R ?L | 31-REGIAO NORTE 01-PADRAO ATE 90 D. 2 - NORTE | NORDESTE - LIM 9,5% o
32-REGIAO NORDESTE 01-PADRAO ATE 90 D. 2 - NORTE | NORDESTE - LIM 9,5% INDEFINIDO
41-CENTRO-OESTE 02-TAB.ESPECIAL  ATE120D. 9 - TAB.ESPECIAL | C2%
33-REGIAO SUDESTE 02-TAB.ESPECIAL  ATE120D. 9 - TAB.ESPECIAL | C2%
31-REGIAO NORTE 02-TAB.ESPECIAL  ATE120D. 9 - TAB.ESPECIAL | C2%
32-REGIAO NORDESTE 02-TAB.ESPECIAL  ATE120D. 9 - TAB.ESPECIAL | C2%
34-REGIAO SUL 02-TAB.ESPECIAL  ATE120D. 9 - TAB.ESPECIAL | C2%

Smmonie on s
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i

Aoibicho de Tabela de Negociacho [ BT S | miiicho de Tabela de Negociagio [*] — o | — T o i
| T ano moaaa| || el ooo Qooo
o o Do |confouragio | Camparhs | 1o, Dads Contpurogde | canpantis | |

Seadte Ot —
s 1 meweamm SIS, | | |-
I PGS PARCERDS 1 * GO GFDLOIIC %
7 1 (=X 9 MAGAZINES PARCERROS 02 7 ESPECIAL -MAG PARCEIRCS 02 7/00M. GUPOL02IC 25 %
|- :
Tmere [lE= ] |

— = — - ~
Atribuigho de Tabela de Negociagio [ - (S EMES 1= Atibuicio de Tabela de Negociagio = - .- & [ =)
| 028 0004 |[ e = noal 0000
@ Dados | Configuragdo | Camparhas Ers-1 Dados Configuragao | campanhs |
Sequénda  Dessigio ** Exibir outros fltros
[ F4-Exchir B [eavprrvia [SF4-Exchir | v Registo |CLASSIFICAG...|  DESCRICAO CLASSFICAGAD | PRAZO MEDIO Tabela de Neg.. | Desaicio -
o e E 1 VENDA 3| COMISSAO CAMPANHA JUNHO !
S| Varidveis Para a Sequénda [ e EN 2 MOSTRUARIO PARCIAL <Conterido Personaizado> 3|COMISSAO CAMPANHA JUNHO
[ FT— Tioo - +| Ordem Desaicio | Tivo | - (FE— B 4 MOSTRUARIO BONIFICADO <Conteido Personaiizado> 3|COMISSEO CAMPANHA JUNHO =
B ame Zanteire » T 5 CLASSIFICAGAO Zinero i
|| @ 77 -conguitar }cé0160 DO DOCUMENTD 4Personalizado 2 6 PRAZOMEDIO 4Personaiizado | @ F7 - Consutar
ro
|| | F8-Reltio | ~|consucor “+Personalizado = | Fa-gelattrio
[EvpRESA 21ntero L
||| F9-outros [ENTREGA MERC. 3égico ol = |||\l Fa-Quios -
! FamiLia 2ntero | L= v
Z = =
[FoRMULA LIVRE #Personalizado /|
I [CRUPO (CLIENTE) 2intero 8 l EntzevaloresInteiza(0, 120) B 5
|GRUPO (ITEM) 2nteiro NS
I E=D) 2nteiro | | i
REGIAO (ESTATISTICA) 2nteiro I |
REGIAO (GEOGRAFICA) +Personalizado
ISUPERVISOR 2ntero -
TageLA O PRECO 2intero il < D
B P - <CTRL + <ESPACO> Escoe f = Use spenss 3 -
* = =~ =
CONFIGURAGAO DE ATRIBUIGAO DE TABELA DE NEGOCIACAO — SEQUENCIA 02
buica iag = — [ESNE==) 5 5 . — [ESFEE ===
Atribuicgo de Tabela de Negociagio >3 - A Atribuigio de Tabela de Negociagio [*] - e &
P | T — opo @osg
33ty | 20 |Confiaurack | Camparias | D sy | Dodes Confowagio | compantas |
5 Sequénda _ Desaiso §
(2 F4 - Excuir T 3 fowe> [ Fa-Exciir PRAZO MEDIO | rabela de Negoca... | Desarigio I -
I . <Contetido Personalizado> 4 NEG, CONSULTORES ESP, IL 22,25 !
| mEEE sponive = 34 <Conteido Personaizado> | <Conteiido Personalizado> 4 NEG. CONSULTORES ESP. |L 22,25
| — Tipo | Tipo -1 e 35 <Conteido Persongizado>  <Contetido Personalizado> 5 NEG. CONSULTORESESP. |L 4| C 7% =
S [ossrcacho antero +Personalizads
|| @7~ consuer 2ntero 4Personaiizaco I
||| Fa-Relatwrio | _|conpicAo 2nteiro L |
|evresa 24ntero 1 L
| Fo-ouros | |"lenmeca meRc 34690 8l =1
FAMiLIA 24nteiro =
| _|ForMuLA LIVRE 4Personalizado 1l I o —— (]
| “Jowro ) el | e L e 1 —
BETEED) 2ntero Testar
I BETED) 2ntero I| |
_|recio esTaTiSTICA) 2nteiro Il i
_|rectio (seocRAFICA) 4Personalizado
suPERVISOR 2ntero =
TABELA DEPRECO 2t i < v
B FD - <CTRL +<ESPAGO Escaine * Usa spenas a6 =
* = = =
CONFIGURAGAO DE ATRIBUIGAO DE TABELA DE NEGOCIACAO — SEQUENCIA 03
Atribuigio de Tabela de Nagociagio . =[S S| = Atibuicio de Tabela de Negociagio IR - [
codgs ] CIENE] oo e ] aas 2080
[ e 0 | configuragiio | Campanhas | 10 . Dados Configracio | campanhas |
|
sequinga Descricho it utros itros . . .
BEEa | 5 Joa (ElE0 | x| regavo | _meetio (sroorénic) | mammapere...|_Descugho vaseapereco | meazowéDio |rabeade negocn...| Desaigho
s Trs-a 27 <Conteiido Persandizado> 1 PADRAO <Conteio Personalzador 8 SUDESTE |PZ30 | -LIM 2%
_‘J"" Variéves Disponi _‘f“““ 36 <Conteiido Personalizado> 1 PaDREO <Conteido Personalzado> 1/SUDESTE | SUL | CENTRO | -L
p— | _codigo Desarigio Teo - Descrigio Tigo |- v 37| <Conteido Personaiizado> 1 PADRAO <Conteido Personalzado> 1/SUDESTE | SUL | CENTRO | -L
= L 23 BDIGO DO DOCUMENTD “Personalizad 15 REGIRO (GEOGRAFICA) “-Personalizad = 38 <Conteisdo Personalizado> 1 PADRAO <Conteiido Personaizado> 2 NORTE | NORDESTE - LIM 9,5/
pomme | | 12 coNDICAO 2antero 11 TABELA DEPRECO 2antero B ™ 2 ESPECIAL <Conteico Personaizada’ ' TAB. ESPECIAL |C 2%
Dz, _ 1/ CONSULTOR “+personaizad & PRAZOMEDID 4persoralizado L
£ g 4 EMPRESA -intero 5 Relatiro
et - e = | =]
_ 7 ENTREGA MERC 3Hégio E
Fo-Qutros | | 20 FaviLiA 2inteio al F3-Qutros -
21 FORMULA LIVRE +personaizad S~ C
i r——
u 17 GRUPO (CLIENTE) -inteio
YT Y ) e (B ContideNaListalnteize (33, 3L, 32, 38, 411) " .
0 zuwa 2intero Testar
_ 16 REGIEO (ESTATISTICA) 2nteiro
I 2 SIPERVISOR 2inteio
I 18 | TIPO DE PRODUTO 2ntero
n 10 TFROFRETE 2nteio -
n 14 UF (€6DIG0) +Personaizad. e D
fi=] D - <CTRL +<ESPACO” = Useapernas 5

*CONFIGURACAO DE ATRIBUICAO DE TABELA DE NEGOCIACAO — SEQUENCIA 99

As configuragGes exemplificadas foram realizadas de forma a otimizar o nimero de registros/configuragdes, evitando
repeticdes para regras muito semelhantes.

Os mesmos atalhos para auxilio na configuracdo de conteudo personalizado e réplica do registro, que se encontram
disponiveis na atribuicdo de descontos, também podem ser utilizados neste cadastro.
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Outra informacdo que deve ser verificada, é a campanha para aplicagao das Tabelas de Negocia¢do. No exemplo
utilizado, a sequéncia 2 podera ser atribuida exclusivamente para pedidos na campanha 6. A Sequéncia 99 (Geral),
podera ser atribuida a pedidos sem campanha, e com campanha 6. Demais sequencias, apenas para pedidos sem

campanha, segundo o exemplo.

koo Tabel d Megacnte ok de Tabta g Hogocicic. ST | = it d Tabiade egocnsio 5 i
i =l ana @oaal || o ] ana aaal ||| == b= ana Q000
D m’v"’"&m [s LR _”I:_‘:’_’“”"”;::’:’_‘m [+ ":M‘;""‘“W)
[=IER= j_slm_ [EEE s ) - ey
@5 copi @ coi @i copi
o s e RS
- 75 [

Caso o pedido nao se enquadre em nenhuma das regras configuradas para atribuicao da Tabela de Negociacao, ou
caso o desconto utilizado ultrapasse a faixa permitida pela Tabela de Negociagdo atribuida, o pedido ficard marcado
como “Negociagdo Invalida”. Desta forma além da comissdo do consultor ser zerada, a empresa pode realizar outros

bloqueios do pedido.

1.

Utilizar o Bloqueio de Pedidos, que possui a opcdo “Negociacdo Invalida”. Com este tipo de bloqueio, o

pedido podera ser gravado, e poderd passar por uma revisdo para ser liberado ou rejeitado pelo setor

responsavel.

Impedir que o pedido seja gravado utilizando o cadastro de Gatilhos(Processamento em Modificacdo de

Registros). Para realizar este tipo de bloqueio tenha certeza de que a regra de Negociacdo esteja bem
definida e configurada com sucesso, pois impedindo que o pedido seja gravado, ndo haverd margem para

gue o setor faca uma revisao do pedido.

11 L end; |

m

Cadastro de Gatilhos (Processamento em Modificagdo de Registros) (= [ & fomt]
Cétigo 4::| DOCUMENTO_FATURA DG B@BDa
Dados Codificacio | Observagso | Campos para Teste |
¢h %P e B
10 begin
DFS-GFEVEI 2 if (UpdateKind = ukModify) or (UpdateKind = ukInsert) then
3E  begin
(3 F6 - Cancelar IT { if (ClassOwner = 'TSMCadPedidoVenda') then
5 i if Value('NEGOCIACAO VALIDA DOCFAT') = 'N' then
G begin
1 | | raise Exceprion.Create('Negociacio invalida!');
e | ena;
s
F3 - Outros. 10 end;

EXEMPLO PRATICO: APLICACAO EM PEDIDOS

No pedido abaixo, foi aplicado a campanha 6. Na aba Comissionados é possivel visualizar a o percentual de comissao

e Tabela de Negociacdo que foram atribuidos, assim como

a Origem da Atribuicdo (Sequéncia 2 > Registro 30).

=)

Cadastro do Pedido de Venda 8

=)

Cadastro do Pedido de Venda "8

Cédigo 61261

Client
E3Fs-Indur | [55007---| [CENTE 22007 REGIAO VENDAS 01 -UF—R3

(1 WA NE] 2.0.08a &

Emisséo

@ [30/05/2020 T

Dados Principais | Comissionados Dados para Entrega \Dadas para Faturamento | Informacdes de Frete/Transporte | Outros | pre 4 | »
Endereco Destinatério/Enrega

[ F4 - Exdur

Cédigo 61261+ (2 NE]| 2008 &

Emissio
@ [op6/2020 B
|

Client
E3Fs-Indir | 55007 -] [CLIENTE 22007 REGIAD VENDAS 01 -UF =3
(3 F4 - Exclur

Dados Principais  Comissionados }Dadus para Entrega | Dados para Hes de

sporte | Outros | Pre < | ¥

Consultor de Vendas

< A e e - Outros Comissionados
revisdo de Saida  Dias 0cal de £ga lumero 3 i
14,927 --| |CONSULTOR 14927 ¥|_Pessoa Nome Razio Social
W Entregar [TEHEEY S 15 ‘ENDERECO OUTROS NF -P: 22007 j |123 ‘ J | ‘ ‘
Complemento Bairro Cidade UF cep Supervisor de Vendas
[ [rnuraaran [sa0 1080 DE MERTTT R1 [zss200m [ 24632:-] [suPERVISOR 24632
@ F7 - Consultar = — @ F7 - consuitar -
1 [=13) Inscrigho Estadual Utlizacio em Documentos _ Tipo deEndereco  Cod.End. I « v
F3 - elatério [76.333. 126/0001-40 [ nF - Enp.ErvTREGA [EnTREGA R F8 - Relatério T —
Poskiote) do Consulor Ordem de C: B Cob LT
F12 - Impressdo edido(s) do Consultor rdem de Compra — ase p/ Co 'a"g F12-Impressdo | || Atuagio | Codigo Nome/Razdio Social | % Venda | %Recebime...| %R ~
=
o = LL Supervisor 24632 SUPERVISOR 24632 0,00 0,00 S
F9-Outros | | Vendap/Ciente || Campanha F9 - Qutros = Carregar
Consulto 14327 CONSULTOR 14927 0,00 0,00
[y = | 6] [CAVPANHA JUNHO [~ Pagamento Antecipado M Consuitor =
Promessa Ent. Totlk [¥ Permite Entrega Pardal -
‘ I E‘ ‘ DJ ‘]NDEHN]DA [ VIr. e venc. de Duplicatas Digitéveis % Comiss3a por Produto
Chservacio ¥| cédio Desariciodoltem | Unid... | % Venda | % Recebime... | 0... + | Negosiacio | Origem | -
i 72 PRODUTOLINHA ADULTO | UN 5,00 0,00 3| 5=»2/R=>3
M 73 PRODUTO LINHA INFANTIL  FD. 6,00 0,00 & s=>2/R=>30 -
75 PRODUTO LINHA NEUTRAL | UN 5,00 0,00 3 5=»2/R=>3
« b .
Total Bruto:[ 11.609.80 Desconto:] £513.03 Total Liquido: 5.096.77 TotalBruto:|  11.609.80 Desconto: 6.513.03 Total Liqui 5.096.7.
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Acessando o menu de contexto da grade Comissao por Produto, é possivel ver a Tabela de Negocia¢do que foi
atribuida.

%% ComissZa por Pradute Cadastro da Tabela de Negociagio = | E )
v| codgo | Descrigio do Item | urid... | % venda | % Recebime... | Negociagio Origem - i 3]
digo
» 72 PRODUTO LINHA ADULTO UN 6,00 0,00 S AR a0, .
73 PRODUTO LINHA INFANTIL FD 6,00 0,00 Funcges de Agregacso 4 Desaicio
75 PRODUTO LINHA NEUITRAL un 6,00 0,00 Fungges de Visualizagio ’
Pesquisa Incremental Cirl+Space Famiia Prazo Médio
o —— T ¥| Famlia | Descricdo da Famiia ¥| Das
Total Bruto: 11.385.80 Desconta:| 6.387.37 9 M 0 INDEFINIDA b som

Exportar Dados para »

Analisar em Cubo de Decisio

Indicadores Relacionados f

Processamentos Especificos

I Ver Tabela de Negociagio ~
Comissdo
7| % Limite de Desco... | % Venda (Consuit... | % Recebimento (Consuit... | % Vends (Supervs... | % Recebimento (Supervis. -
M 9,00 6,00 0,00 2,50 0,00

12,00 4,00 0,00 1,80 0,00
15,00 3,00 0,00 1,32 0,00 =
19,50 0,50 0,00 0,25 0,00

Como podemos observar, foi atribuido o % de Comissdo (6%) referente ao primeiro limite de desconto (9%). Porém,
se fizermos o célculo do percentual de desconto total aplicado ao pedido, encontraremos um percentual
correspondente a 56,10% de desconto. Esta aparente divergéncia se deve ao fato de que nem todos os descontos do
pedido tém influéncia sobre a comissao.

Uma forma de realizar a conferencia do desconto aplicado para célculo da comissdo, é observar o campo *Valor Base
Negociacdo (Unitario), na grade de detalhamento dos itens.

. [ESE=T—)
Cadastro do Pedido de Venda |\ = ¥ ttem Descrigio do Item |unid... | Quantidade Valor Unitério | Total liquido | F
p 72 PRODUTO LINHA ADULTO UN 10,0000 216,5000 950,45
Cédiga 612612 = S .
(LRARE] ERERERE] & ¥ 73 PRODUTO LINHA INFANTIL D 10,0000 270,6000 | 1.187,85¢
Cliente: Emisséo 75 PRODUTO LINHA NELTRAL ] 5,0000 10,0000 3.195,96
| 22.007---| |CLIENTE 22007 REGIAC VENDAS 01 - UF=R] @ [30/05/2020 5| -

Dados Principais | Comissionados | Dados para Entrega | Dados para Faturamento | Informagges de FretefTransporte | Outros | pre 4| »

L
[Ars5-Gravar ¥} To T o
@ 2 72 PRODUTO LINHA ADULTO . -
F§ - Cancelar
5 73 PRODUTO LINHA INFANTIL D 10,0000 27,6000 1187,35 olmf_ =
- oo = o o o ol Quentdade | Valor Uritério | O...|Cance...| Faturado | Pendente | Reservado |Lo... | Valor Base Negodi... |
- EUTRAL L 4 — ﬂ 10 270,6000 0 0 10 0 C 124,99
v mem | Descrigio do Item |unid...| Quantdade | valorunitiio | TotalLiqudo | F
72 PRODUTO LINHA ADULTO N 10,0000 216,5000 950,45

- Z3 PRODUTO LINHA [NFANTIL ) 10,0000 270,5000
Fa-outes | * ’ E 75 PRODUTO LINHA NEUTRAL N 8,0000 910,0000 RN REE T
— | Quantidade | Valor Unitario_|0... |Cance... | Faturado | Pendente | Reservado ‘Lu‘.I‘Wa\ur Base Negodia... \l

M 10 216,5000 ] 0 10 [} 1 100,00 |

«
4 3 | Quantidade | valor Unitério | ... |Cance... | Faturado | Pendente | Reservado | Lo..|| *Valor Base Negoci... |
% Desconto do Ttem [y

8 910,0000 0 o 8 o 420,34
. 57 Breo de Venda 8 peponbiidade (2] |

Total Bruto: 12.151,00 Desconto:| 6.816,64 Total Liquido:| 5.334,36

Considerando o somatdrio dos Valores Base para Negociacdo, obtemos um valor de R$5612,62. O percentual de
desconto praticado para célculo de comissdo é de 4,96% (5612,62 — 5334,36 = 278,26 >> 278,26 / 5612,62 = 4,96%).

Alterando os percentuais de desconto editdveis do pedido, de acordo com o limite estipulado na regra de descontos,
consultor e supervisor, poderao ter sua comissao reduzida. Esta é a margem de negociacdo do consultor, que pode
optar em conceder um maior desconto com 6nus de receber uma parcela menor sobre a venda.

Cadastro do Pedide de Venda |0 = | B W38 | Cadastro do Pedido de Venda I e
codgo | L2510 apa TP B ] a codigo | L2811 [T WA NE] R.O.0a a
Clente Emissdo Cliente Emissio
[22.007-] [CLIENTE 22007REGIAO VENDAS 01 - UF=R] @ 300612020 B EF3-1ndur [ 22.007.-++] [GLIENTE 22007 REGIAG VENDAS 01 - UF =R @ [z0/05/2020 B
Dados Prindipis | Comissionados | Dados para Entrega | Dados para Faturamenta | Informagdes de Frete/Transporte | outras | pre 4| »| | | EJF4-Excur | Dados Princpais | Comissionados | Dados para Entrega | Dados para | fes de sporte | Qutros | Pre ¢ | »
- Tabela Condigio Tabela Condigio
el [ 1:-| [PaDRED =] [s0018s | [ 1:-] [ paDREC EIEEDS |
[3F6 - Cancelar | | Prazos % Desconto Valor Desconto Prazos % Desconto Valor Desconto
0730760 =] [ ss00] soofscol [Tsp0 voo 2| 0,00 [[o7a0760 =] | %[ e[ sorlocd [To00 200 2| 0,00
" e B3/ 551/ A=) 120
of x[ e H || @7 - conzitar of = e s “Comissaa:0Hrfluencia |DESCONTO EDITAVEL
L 1 F8 -Relatério | [
¥ ntem | Descrico do Item |urid...| Quantidade | Valor Unitério | Total Liguido | Famiia | ~ | em | Descricko do Item |unid...[  quantdade | valorunitérie | Total Liqudo | Famia |
72 PRODUTO LINHA ADULTO un 10,0000 216,5000 950,45 on F12 - Impresséo 72 PRODUTO LINHA ADULTO un 10,0000 215,5000 891,84 on
73 PRODUTO LINHA INFANTIL i) 10,0000 270,6000 1.187,95 om M 73 PRODUTO LINHA INFANTIL ) 10,0000 270,6000 114,70 o
R 75 PRODUTO LINHA NEUTRAL un 5,0000 910,0000 3.195,96 o =ReT) 75 PRODUTO LINHA NELTRAL un 3,0000 10,0000 2.996,90 om
< . 3 “« - »
%% Desconto do Item i - _ % Desconto do Item
39 preco de Venda TR poponbiicade - 7 preco de Venda 8 picponitiicace
Total Bruto:| 12.151,00 Desconto:|  6.816.64 TotalLiquide:|  5.334,36 Total Bruto:| 12.151,00 Desconto:| 7,145,556 Total Liquido:| _5.005,44
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Com os percentuais de desconto do pedido alteradas, encontramos um percentual de desconto aplicado para calculo
de comissdo de 10,81% (5612,62 — 5005,44 = 607,18 >> 607,18 / 5612,62 = 10,81%).

Ao conferir a aba comissionados, o percentual de comissdo do consultor foi reduzido para o pedido.

|

Cadastro do Pedido de Venda o | B |-
Cédigo 61.261 - n B B D D D D %
Cliente EmissZo
[ F3 - Incluir

| 22.007---] [CLIENTE 22007 REGIAQ VENDAS 01 - UF=R3 @ [30/05/2020 H|

Dados Prindpais  Comissionados I Dados para Entrega | Dados para Faturamento I Informacies de Frete/Transporte ] Quiros 1 Pred| ¥
Consultor de Vendas
[ 14927 -] [consuLTOR 14927

[ F4 - Execluir

Outros Comissionados

vl Pessoa | Mome/Razio Sodal |

Supervizor de Vendas ﬂ
| 24.632:-+] [sUPERVISOR 29632

@ F7 - consultar -
| < 2

F3 - Relatdrio [™ Comissdo Manual
Comissionado(s)
F12 -Impressdo | |w| Atuacio | Cadigo MNome/Razdo Sodal | % Venda | % Recebime... | %R~
Supervisor 24632 SUPERVISOR 24632 0,00 0,00 i
R »| consultor 19927 CONSULTOR 14927 0,00 i < Carregar
< [ ’
% Comiss3o por Produto
¥ Cadigo Descricdo do Item | Unid. . | % Venda |[B Recebime... |0|EF_| Negodacdo Crigem |
] 72 PRODUTO LINHA ADULTO UM 4,00 0,00 3 5=>2[R=>30
] 73 PRODUTO LINHA INFANTIL ~ FD 4,00 0,00 3 S==2[R=>30
L 75 PRODUTO LINHA NELTRAL ~ |UN 4,00 0,00 3 S5==2[R=>30

Total Brute:[  12.151.00 Desconto: 7.145 56 Total Liquido: 5.005,44

L

Consideracgdes: O Valor Base para Negociacao é calculado a partir do valor que consta na tabela de precos, logo, se o
valor unitario do item for alterado para menor, a diferenca entre o valor digitado e o valor da tabela sera considerada
como desconto.

AVANCADO: VARIAVEL “FORMULA LIVRE”
O uso da variavel “FORMULA LIVRE” permite acesso as fontes de dados do pedido de venda, possibilitando em um
Unico campo realizar uma configuragdo avangada para aplicagao de um desconto, ou de uma Tabela de Negociagao.

Tabela de Descont e |
ELE 5] 1 N ] B.0.0a
Dados | Campanhas |
Bloco Sequénda
T 7 [FoAL twia TeEn ¥ sequéna
[ZFs - Gravar Tipo de Desconto i L
= tem [~ Desconto Editavel
[BFs-cancelar | g0
[ 0| [aTvora)
»| codgo | Desarigio Tipo .
- 23 GEBIGO DO BOCUMENTO +Personizado
ey 20 FAMILIA 2ntsiro
19 GRUFO (ITEM) 2Intero
18 TIPO DE PRODUTO 2Inero
(7] 7]
|ordem - | variavel Desaicio Tpo -
» 2 2-Inteiro
H 21 FORMULA LIVRE “4-Personalizado E
[l

Para utilizagdo deste recurso, é necessario conhecimento sobre ldgica de programacao.
Para exemplificar o uso, vamos utilizar o seguinte exemplo.

ALTERA

DESC FIXO  LIMITE COMISSAO
£ LINHA DE PRODUTO TOTAL DE ITENS DA LINHA
(= -
< 3-TEEN 5 1% SIM 0% NAO
z = SEQ.
S 3-TEEN 6 A 10 3% SIM 0% NAO -
<C P
5  3-TEEN 11A 15 5% SIM 0% NAO
5  3-TEEN ACIMA DE 16 6% SIM 100%  NAO

TEK-SYSTEM INFORMATICA LTDA (32) 3539-5700
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Considerando que temos um conjunto de produtos que pertencem a linha, caso mais de um item da mesma linha
seja comprado no pedido, o somatdrio dos itens deve ser considerado para validagdo da condicdo, e para isto é
preciso percorrer todos itens do pedido para totalizar os itens da linha.

Tabela de Desconto - Manutenio = | B )
Bloco Sequénca ana
[ 7 TOTAL LINHA TEEN = | 1~] LFu-fibar
¥| Registro |LINHA (T... | DESCRIGROLINHA QTEM) | FORMULA LIVRE | % Desconto | % Min. Desco... | % Max. Desco... | Comissio | ~
142 3 <Contedo Personalizado’> 1,00 0,00 0,00 1450 Influencia
3 143 3| TEEN <Contedido Personalizado> 3,00 0,00 0,00 140 Influencia |E
144 3 TEEN <Contetido Personalizado>> 5,00 0,00 0,00 1-N3o Influenda —
145 3 TEEN <Contetido Personalizado> 6,00 0,00 0,00 1-N3o Influenda
= =
* tidade de itens da limha 3 entre 6 a 10 *
(* Quantidade de itens da linha 3 entrs 6 a ) n—
var
€DS : TClientDataSet;
Quant: Currency; try
CodLinha: integer;
begin FonteDeDados
CD5 := TClientDataSet.Create; Fontes de Dados Dispaniveis » CDSCadastro
CodLinha := =
i CDS-Data = TCD! CdsPedido
Quant = 0; CDs-Frrst CDSFiscal
CDS.Data := FonteDeDados('CDSItem').Data; "':113 net CDS.Eef do D
CDS. Faxst; L% CDS. FieldByName (‘LINEA poneese CodLinh
while not CDS.Eof do if CDS.FisldsyName( | CDSCensultor odLL
pegin begin DS
- : upervisor .
if CDS.FieldSylName ('LINHA_DOCITEM').AsInteger = CodLinha them Q‘;‘?m = Quant + CDS.Fiel & pCITEMY)
Quant i= Quant + CDS.FieldSyName ('QTDECHAPAS DOCITEM') .AsCurrency: g @z
- CDS.Next;
o CDSCliente
CDS.Next; ends CDSEnd
anas Result := Quanc = 5; ndereco
Result := (Quant > 5) and (Quant < 10); finally CDSltem
CDS.Free;
£inally — CDSOutros
CDS.Free; d
end;
fl end;
end; a
M|« om b
<CTRL> + <ESPACOY Escolhe fungdes a inssr. Menu de Conterto o7 U
[3F3-Indur | [FF4-Excur 78 - Relatdrio F3 - Qutros

A formula deve retornar sempre um resultado légico (True / False). Entre as opg¢des disponiveis no menu de contexto
da edicdo da férmula, é possivel listar o nome das fontes de dados disponiveis para uso.
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Cadastro do Pedido de Venda

E] ||

=

D F5 - Gravar

[ Fa - cancelar

F9 - Qutros

Codigo 61,262 ==

&
Emiss3o

@ [ovo7/020 H|

Dados Principais 1 Comissionados | Dados para Entrega ] Dados para Faturamento ] Informagdes de Frete/Transporte } Outros ] PreLIL

TN NE] 20688

Cliente
| 22.007---| |CLIENTE 22007 REGIAG VENDAS 01 - UF=R]

Tabela Condiggo

[ 1---| | paDREC | [s00s =l
Prazos % Desconto Valor Desconto
[o/20/80 | | %] 4600| &00] o00f s00 100 2 0,00

0 30 60 i
[ 1
¥| Item | Descricio do [tem | Unid... | Quantidade | Valor Unitario ‘ Total Liguido | -
72 PRODUTO LINHA ADULTO un 3,0000 216,5000 270,28

N 75 PRODUTO LINHA NEUTRAL Um 9,0000 910,0000 3.408,19

i 75 PRODUTO PO1LINHA TEEN U 5,0000 205,7000 406,560

: 78 PRODUTO PO3 LINHA TEEN un 8,0000 495,0000 1.565,52 =

+

B=:7/5=>1/R=:144

“Comissio1-Nao Influencia

% Disponibiidade  [2]]

? Preco de Venda

Eao |

Conferindo o pedido, podemos
observar que foi atribuido o
percentual de desconto referente ao
somatadrio dos itens da LINHA TEEN.

Total Bruto: 13.828.00 Desconto: 8177.41 Total Liguido: 5.650.59

REGRAS DE DESCONTO £ NEGOCIAGAO — VERSAO ERP 129.00 - 30/06/2020
TEK-SYSTEM INFORMATICA LTDA (32) 3539-5700
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